Hlison a rendszerintegrátorok ellen . Az új oldal kovácsai Két egyforma, egy más forma 


Az autókaroskedők $em alkalrészenként 


árusák az új modelleket 


! Kéthét, mondta a szakdértú 
Ilyen nincs, mondtam én 


7. oldat 
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tórpeáítamok (valamint Mezdkó, Vene- 
7vela és a Fülöp-szigetek], de hiány- 
7ik a listáról az összes nyugat-európai 


ítást —, amelyet a WIPO nr ismer, 
Podig a gyakorlatban nagy használ ve- 
szk. (IOGNS, Amszterdam) 


Mindent 
az informatikáról! 


Www.szamitastechnika.hu 


] ul l HI! 


A márezzetzása 


11 oldal ! azárt mindegyiknek más 


15. akdta 


ÁRA: 250 FORINT 


Előtérben az e-tanulás 


A Internatjonal Data. Corporation 
(IDC) előrejelzése szerint 2004-ben 
az egyesült államokbeli vállalati 
képzési programok felét elektroni, 
kus oktatás formájában oldják majd 
meg. Különösen figyelemre méltó 
az 50 százalékos részesedés, ha 
meggondoljuk. hogy hozzávetőleg 
17 milliárd (!) dolláros piacról van 
szó. Cushing Anderson, az IDC ok. 
tatási szolgáltatásokkal foglalkozó 
elemzője azt jósolja, hogy a követ. 
kező három-négy évben érezhetően 
visszafogottabb. lesz a CD-ROM:. 
mal, videokazettával, illetve televí 
7iós  oktatóprogramokkal segített 
vállalati oktatási piac növekedésé. 
nek úteme. Ezzel szemben az e-ta 
nulás pinca évente legkevesebb 12. 
13 százalékkal bővűl. 

A Connecticut állambeli Shelton- 
ban működő America Skandia nem 
zriközi pénzintézeti és biztosítási 
szolgáltatásokkal áll ügyfelei ren: 
delkezésére. Rebecca Ray, a cég 
első elnökhelyettese egyben az úgy 


nevezett America Skandia Univer 
síty oktatási igazgatója ís. Ray és 
vezetőtársai három tanulási opciót 
kínálnak fel a hallgatóknak a gyors 
talpaló vállalati egyetemen: az al 
kalmazottak vagy a hagyományos, 
osztálytermi szituációt, vagy az 
egyéni, vagy az elektronikus tanu 
lást választhatják. A lényeg az. hogy 
minél kevesebb időt töltsenek a 
munkahelyen kívül 

A bostoni Northeastem  Univer 
síty az Államok nyugati partvidékén 
tevékenykedő egyik céggel kötött 
szerződést a Network Northeastem 
elnevezésű online egyetem üzemel 
tetésére. A vCampus és a North 
eastem közös vállalkozása a mű 
ködés első évében nem kevesebb, 

int 1200 hallgatót vonzott. A bos; 
toni online egyetem igazgatója, Su. 
san Kryczka elmondta, hogy a pro- 
fesszoroknak látványosabb szerep 
jut, mint a webtervezőknek. Az IDC 
elemzője szerint a vCampus és a 
Northeastera Universíty együttmű. 


A Voxdine Kft. fennállásának első 
sajtótájékoztatóján, február 21-én 
jelentette be: 1.8 millió euróhoz ju: 
tott a 3TS Venture Partners kocká; 
zatitőke-befektető cég közreműkö. 
désével. 

Fejes Sándor ügyvezető rövid 
szakmai ismertetője szerint a Vox 
line technológiája gyorsan, egysze 
rűen és testreszabva jelenít meg 

6 webtartal 
mazást bármely mo. 


tetszőleges. intemet 
mat vagy -alk; 
bileszközön. A cég elsősorban átfo. 
£ő üzletközi szolgáltatásokat kínál 


mobilszolgáltatóknak, . intemetpor 
táloknak, online tartalom- és szol 
gáltatásszállítóknak, intranetés kis. 


és körépvállalatoknak, valamint al 
kalmazásszállítóknak. — Fejes úgy 
gondolja, hogy a Voxline technoló: 
Kiájával az üzleti felhasználók új 


szolgáltatásokat nyújt 


nak új be. 
vételi csatornákkal, a tartalomszol. 
gáltatók. megnövelhetik. forgalmu. 
kat, a mobilszolgáltatók pedig a 
mobilhasználati időt. A cég szoft 
verlincencekből. 
telekből, . bevételmegosztásból és 
WAP-os reklámbevételekből számít 


tranzakciós bevé. 


Erős kezdés 


pénzre; fejlesztéseiben egyetemi és 
akadémiai kutatóközponrokkal mű 
ködik együtt, és kutatási-fejlesztési 
pályázatokon vesz részt 

A 3TS Venture Partners befekte. 
16 céget a magyarországi igazgató. 
Hradszki László mutatta be, Cége a 
A Technologieholding VC GmbH 
és a SITRA (Finn Nemzeti Alap a 
Kutatásért és Fejlesztésért) ki 
váll 
nologicholding Central and Eastem 
European Funds alapkezelője és be. 
fektetési tanácsadója. Ez az alap kí 
nál befektetési tőkét a közép-kelet 


a, a 66 millió eurós Tech. 


curópai térség technológiai válla. 
övekedéséhez. Tavaly jú 
8 jelentős befektetése volt 
a tévégben: 


nius óta 7. 


a Voxline-ba azért tett 
ekkora összeget, mert a cég töchno. 
lógiájában nagy piaci lehetőséget lát 
(nemcsak Magyarországon és Euró. 


pában, hanem az egész világon), a 
Vaxtine komoly technológiai tudás. 
sal és nemzetközi üzleti tapaszta 
Istokkal rendelkező alapítóit pedig 
alkalmasnak látja a piac meghódí 


tására 
Seres Iván 


"" 


tovább bővült az S8T 


Új elérhetőségeink: Cím: 1117 Budapest, Neumann János u. 1. 
Telefon: (436-1) 371-8000, fax (436-1) 371-8001 
£-mall: infodinnet.hu, web: wwwinnet.hu 


tgasopart magy 


AZ E-TANULÁS PIACA EURÓPÁBAN 


ködése példa értékű: mindkét fél ki; 
zárólag a maga dolgával törődik. 

A New York-i Deutsche 
amely korábban a DigitarTtúnk 


Deut 
ban örülne. 
pont működése c 


kus oktatási programját, ma már az 
föieketőái ha hogy 


Újabb dotcom- bajok 


Januárban az Egyesült Államokban 


49 intemetes vállalkozás meni ami e éz tel 
csődbe, 112 dotcom ik. (Mt 

összesen több mint 5 milliárd dollás 

értékben. felvásárol derül k 

egy friss felmérésből. A befek 


pénzek elapadás 
zárni olyan wel 


Pannon NetShop 


mint a Walt Di: akoztat 
weblapja, a Go.com, az ú- Intermeten keresztül ís hozzájur 
kus kiskereskedelemmei foglalk hatnak clőre fizetett csomagok 
Send. vagy az egészségügyte —— boz. mobiltelefonokhoz és t: 
specializálódott SelfCare.com. Ő tözékokhoz a Pannon GSM 
szesen több mint 1.5 milliárd di előfizetőt és Praktikum-ügyfi 
fektettek be azokba a vállalkozások: lei. A Pannon Necshopbaun azok 
ba, amelyek 2001 piában vásárolhatnak, akik regiszt 
lehúzták a redőnyt T. ták magukat 2 PannOnli új 
kétségbeesetten próbál megszab páltatásra. Az intemeten t 
dulmi még eladhat. 51 rendelt termékeket futár v 
p-Európában ax obb házhoz 
helyzet. A januári veszteséglistás Az ügyfél hordozható bari 
írható a kulturális ajánik kártya Jeolvasán keresztű 
Gilobapoli y líti ki a számlát. a ki 
be ős odáját a tér forgalmat nehát teljese 


hefekte tatták. (Marok: 


lió dollárja bánja a dolgot. Bajba 


Tisztelt Partnereink! 


Az InNet Kft aki 
Az inNet Mft. 2001 március S-től az $8.T Magyarország Kft szi 
így a két cég együtt tovább erősíti jelenlétöt és 1úlyát az informatikai 

magas színvonalú kiszolgálásban részesülnek a jövőben h. 
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LEGÚJABB GAZDASÁG 
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! Zimmermann távozik jlladatot. A PeC szerízt a volt elragadtatva a Napster 
PIAC ! NAI-tól magyváálalatok gy handho  tervésől 
Megoldások építői j a mjeáítan érthetik szzhaád- Először hagyjumik 
(Mártonffy Auila) 4. oldal Ouhagyja a. Network Asso- maikat, szerzői jogi védelem  jogsérésset, hagyjasak tel 
) Delphi után Kylix j cíntest a Pratty Good Práro- alatt álló anyagatkat, vádjo- bírónágó cíjárán akadályozá 
(Seres Íván) 4. oldal cy (PGP) titkosítóalgoritmus  gyeikez és kereskedelmi rt sával. ép kérszerem erén 
Online ügyfélkezelés ! és Aermék kitalálója, Philip kaikat, illetve gyanzbban igyekezzenek kzéptremi 
(Mártonffy Artilaj 5. oldal Zimmermann, aki 1996-ban érsesülhemek az esztleges legális rendszer, bogalma 
Új XCom-termékek alapította a Pretty Good Pri- . jogsértésekről. (IDGNS. San az tgen kemény hong 
(Csórián Sándor) 6. oldal NEK !  vacy céget, amelyet egy év. Framcisco) kemeny Hilary A 
) Teleház Óbudán ] Az új oldal kovácsai Í vel később vett meg a Net- en. a RIAA elnök vezéi 
)  (Mallász Judinj 6. oldal 11. oldal work Associates (NAI). Zim-  Peten kívúl at 
]/ Másfél milliárd 6. oldal) mermann most zzért válik ggyezkedne a Napster 
) Így szavaztunk 6. oldal meg a cégtől, mert nincs 
Ellison NAPLÓ egyetértés köztük a PGP ŐR év alatt összesen mil 
a rendszerintegrátorok ellen Az új oldal kovácsai (  jövőjésílletően. A NAN kere- liámi dollárt fizetne a vele 
(Kelemen Zoltán) 7. oldal (Váncsa Is 11. oldal tein belül PGP Security né- perben álló ús magy kermezk: D. 
) Automatízált figyelem ! — ven működő cég az elmúlt sdónak a Napster; cserébe 
] (Révész Gábor) 8. oldal több mint három év alatt a viszont előfizetéses formá x- 
Új Intel-mobilprocesszor INTERJÚ títkosítóprotokali több válto- ban tovább üremelhedhetné a gt 
fCsórián Sándor) §- oldal. ) Hosszú az út az új cégig — atát ás Kiadta, így a PGP pillanatok alatt áriási nép 
T-Systerms Magyarország forráskód nyíli változatait szerúségre szert sett sent 
! (Révész Gábor) 14. oldat de vállalati alkalmazásokat csercberélő szolgáltatását han, bárumáiracunós 
VEZÉRCIKK ís épített köré. Tavaly év vé- Az öx érintett kisdó a BMG fikáhan é 
Nagykorúság kén új vezetés került a PGP. Entertainmezt, a Universzi velkedő 
(Révész Gábor) 6. oldal ) HARDVER Security élére, és az új el- Music Group, a Wzzner Beo- 
] HÍREI 14. oldal képzelések fényében Zim- thers Music Group, az EMI 
! Két egyforma, egy más forma — mermano nem rudja, a jó- Group és a Sony Music En 
) TÁVKÖZLÉS Újabb színes lézerek vébén mennyi forráskódot tertainment; érdekeiket az 
HÍREK 9. oldal Horváth László 15-oldai ] publikálnak szabadon. Ez amerikai lemezíssdók szű 
Avaya oktatóközpont Budapesten azalapvetó oka annak, hogy vétsége. a RIAA képvet 
(Mallász Judit) 9. oldal Í a jövőben az Árországi A Napster az ör kiadónak 
! Magyar Távközlés? SZOFTVER központú Hush Communi- évente 150 millió dollán 
hi (Mallász Judit) 9. oldal HIREK 15. oldal cations  fóttoknoka" (chief fizetne zzért, bogy nem ki 
) Műholdas privatizációk X-misszió — eryptographer) lesz. Tárólagos lkencsogat sze- szeremé 
(Maltász Judit) 9. oldal A Microsoft a Unix-rendszerek Sandra England, a PGP rezzen zenéjükhöz; az össze- kezdeményezés 
Itta GPRS Í világában Security elnöke szerint sem- gen az Öt vállalat asmak ará- ói a készülékgyűntők és 
(  (Mallász Judit) 9. oldal (Kelemen Zoltánj 17. oldal mi sem változott: a jövőben  nyában osztozna, hogy kiad a tartalorzszolgáltató válla 
Gecser távozik ! is publikálni fognak minden ványaik milyen számbes latok. A munkzcsoportbas 
(Mallász Judit) 9. oldal £3 ! forráskódot, amely a ttkosi-  fondultak elő a Napszer szol- részt vesz a 3Dabs. az ATI 
Közgyűlés után HÍRHÁTTÉR tása! áll kapcsolatban. és gáltatásíban További évi 50 Technologies az Eyematic 
)  (Maltász Judit) 9. oldal! SUN-központ nyílt Í — csak azt nem teszik közzé — millió dollárt tennének Imerfaces. az IVAST. a 
] Stockholmban például a kezetőfelülétet —. a független művészeknek és OpcnWorkár, a Shout Inter 
zi — 1 (Zimányi Katalin) 18. oldal aminek nincs értéke a tír- kizdőknak active, a Sony. az SRI Iz 
ii kösítók világában. (/IDGNS, — A Napster felkasználói a sztional és zz osztrák Una 
. )  Framinghamj jövőben csak előéézetés el- cég képviselője. Márciusban 
! ÚJ GAZDASÁG lenében vehetnék igénybe a. már szabványtervezeel 
] ! HÍREK 19. oldal PwC-védelem szolgáltatási A moszani tetnének előállni. 2 vége 
fi Kellenek a kihívások — vekben kétféle előfizetés sze-  spocifikácsót decemberre 
zeeges ) a szellemi tulajdonhoz SG tev sys tssáka 
Í (Zimányi Katalin) 19.oldal !  Nagyvállalati ügyfeleinek kí-  tóan 3-5 doltáros havi áron 
Egyre intimebb kapcsolat — ván segíteni szellemű tulaj- ahol kortátaznák a letőltte 
!  CRM. avagy az ügyfél donuk megvédésben a Price- ró zenék számát, és egy bő 
viselkedésének vizsgálata waterhouseCoopers új szol-  vített, 6-10 dollárén. amely 
(Mártonffy Artita) 20. oldal gáltotása, a Digítection. A kortátlan letöltést biztosíta 


Í  webkéreső szoftvereket és a na. A Napster közleménye 
tanalomkezelő technológiá- szerint saját felméréseik azt 


PÉNZ, PIAC, PROFIT oldal kat ötvöző Digítection a we- mutatják. hogy a felhasz- specifikác megterves 
Ji ben kutat a cég szellemi nálók döntő többsége ennyit a kép /w drgtWw 
ELŐZETES 22. oldal tulajdonjogainak — esetleges hajlandó lenne áldorzi 2 pa 
Larry Ellison megsértése után, és ha erre. szolgáltat ah. 
7. oldal ! E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 2. oldal utaló nyomokat talál, értesíű A RIAA egy csöppet sem 1ó 
( nene" ET deazá ág El 


tal onlin 


www.napi.hu napindító 


PIAC 


Megoldások építői 


Újabb jele van annak, he 


Delphi u 
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PIAC 


Online ügyfélkezelés 


A Customer Relatjonship Manage: 
ment a mySAP.com elemeként már 
egy ideje bekerült a német szoftver 
cég kínálatába. 

A CRM alkalmazási eleme egy 
központi CRM-szerverből és bővít; 
ményeiből áll. Az üzleti követelmé 
nyektől függően nem kell vala 
mennyi bővítményt telepíteni vagy 
használni, A. CRM-felhasználók a 
mySAP.com Workplace segítségé 
vel kapcsolódhattiak a CRM-korn. 
ponensre. Az intemetfelhasználák 
a termékeket és szolgáltatásokat a 
CRM-alkalmazási elem intemotkorm: 
ponensének segítségével íx konfigu 
rálhatják, megrendelhetik. A mobilér: 
tékesítési személyzet és a mobilügy 
fel-szolgálati ügynökök laptopjukon 
vagy a szokásos eszközökön keresz 
túl csatlakozhatnak a rendszerhez 

A CRM az egész vállalatra vonat. 
kozóan szolgáltat konszolidált ada: 
tokat az ügyfélkapcsolatokról. En 
nek érdekében az adatokat a beépí 
tett R/3 back-end rendszer, más né. 
OLTP (Online Transáction Pro- 
cessing) továbbítja Az SAP Busi 
ness Information Warehouse (BW 
üzleti információ adattár) a CRM. 
megoldás adatforrása, de a konszo- 
lidáció és az elemzés érdekében az 
adatok a BW felé is áramlanak. A 
Supply Chain Management (érték. 
lánckezelés) funkcióval az SAP Ad. 
vanced Planner and Optimizer (APO 

tervező és optimalizáló megoldás) 
jelenti a kapcsolatot. A külső szol; 
gáltatóktól és a régi rendszerektől 
érkező adatok közvetítő szoftveren, 


ú 


a CRM miódleware-en keresztül jut, 
nak a rendszerbe 

Az SAP bázisrenászerére épülő 
CRM-kompónens támogatja a CRM 
üzleti objektumak — ügyfelek, tevé. 
kenységek, lehetőségek, termékek. 
termékkatalógusok - és az alkalma 
zási elemek — intemetes értékesítés, 
szervizinterakciós központ, tele-ér: 
tékesítés, kampánymenedzsment stb 

kezelését. A kommunikáció vagy 
az integráció miatt némelyik elem 
esetében külső kiegészítő progra 
mokra is szükség van. A middle: 
warc színt főként a többi rendszerrel 

mobilkliensekkel, back-end rend: 
szerekkel, adatbankokkal — folyta: 
tott kontrollált adatcserét végzi. Az 
üzenetek sorba állítása az adatok 
küldését és feldolgozását segíti elő. 
A külső rendszerekhez szoftver: 
adapterrel lehet csatlakozni: ezek 
feltérképezik és konvertálják a kü. 
lönböző adatformátumokat. A CRM. 
alkalmazási komponensek az adap 
teren kereszrül folytatnak adatcserét 
a middlewarc szinttel 

A mySAP.com Workplace a my 
SAP.com eleme; szerepekhez ki 
tött, személyre szabott webhozzáfé. 
rést biztosít a feladat elvégzéséhez 
szükséges valamennyi rendszerhez. 
funkcióhoz és szolgáltatáshoz. A 
munkahely (munkaállomás) képer 
nyője a felhasználó vállalaton belüli 
szerepe szerint alakul 
nálók az R/3 komponensek és/vagy 
által biztosított 
tókönyvben te 
A mySAP.com 


A felhasz: 


külső rendszerek 
könkrét üzleti for; 
vékenykedhetnek. 


UNIVERSE 


... az univerzális 


állásbörze! 


Akár keres, 


akár kínál 
itt mindig 
LA 
talal! 


Workplace két részből tevődik 0sz; 
sze a Workpiace Serverből És a 
Workplace Middlewatc-ből. A my 
SAP-com  munkaállámás szerver a 
felhasználói profilokat tá 
környező rendszerekhez biztosít hoz 
záférést, míg a munkaállomás middik; 
ware része HTMIL.-renderinget és 
portálépítést végez. 

Az Intemet Sales and Service (in 
ternetes értékesítés és szolgáltatás) 
alka 
használók számára kínál hozzáfé 
rést a CRM-komponerabez. Hogy a 


olja és a 


zási elem az intemetes fel 


renászer funkcióit a webes felhaxz; 
nálók 
zón kei 


kihasználhassák a webtall 


sztűl. az a 
ponenshez SAP Internet Transscúon 
Server (ITS — internettranzakciós 
szerver) szükséges. A termékkataló. 
gusok a CRM-rendszerből kerülnek 
a külső indexszerverre, így gyor 
sabb a hozzáférés a termékkel kap- 
csolatos adatokhoz. Az IPC-kompo- 
nens (Intemet Pricing áz Configura. 
tor — internetes árszabás és konfigu: 
ráció) a webes alkalmazások kon 
És árszabását adja 
meg. Az IPC és a CRM-rendszer 
közvetett módon kapcsolódik az 
ITS-hez. Az a konfig: 
ráció feladataihoz szükséges a 
kat a rendszer az OLTP R/3-as rend: 
az IPC SOL-adat 


[mazáskom. 


figurációs ada 


szabás és 
ao 


szerről tölti le 
bázisába. 

A Mobile Salcs (mobilértékesi 
tés) és Mobile Services (mobilszol: 
fáltatások) komponens a vállalat 
mobilértékesítési munkatársait, il 


letve. szervizmémökeit támogatja. 


Az adatokat a központi CRM-remd; 
szer midőleware kamponensével be 


bonyolíton rendszeres adatcsere 5 
A CRM Műbile 
1ap 


vén tartják karban 
Sales an 
topjukon kiterjedt PC 
(és helyi adatbázmi) hordanak 
kal. Időról időre telefi 


alkalmi 


más hálózaton át csatiakoznak 
CRM-renászerre, majd kicserélik a 
kapcsolat két végén felhalmozádoti, 
marta állított adatokat. 


Az adatát 


(kommunikációs állomás) k; 


tö valósul 

A CRM komp 
dt kapcsolatközponi révén az (4 
leti partne 


munikációs csatornán keresztű 


támo; zponr 
beépített SAP-szabvány API SAP 
Phone és SAPC 
mind a befelé 


folyamatokat 


tathatnak. inter 


mind a kifek 
ogatja A SAF 


Phone API interfészként funkciosál 
az alkalmazáskomponcnsck, a CTI 
middlewarc (Coraputer Teleph 


sck között, így a 


És a CRM-re közi k x 
kapcsolat áll fenn. Az SAPConne 
interfész és az SAP munkafolyam 
kapcsolata az üzleti partnerekhe 
futó, illetve tólűk érkező teljes kö 


email zás támogatására ak 


názható ki. A lerelezőszerverről 


kező leveleket az SAPCanmec 
CRM-komponens SAPOfÍce pr 
ramjába irányítja 

A Contact Center (kap 


Pont) hatékonyságát vannak h 
emelni olyan tudáske 
mint az SDB (Solution Database 


/ állást keres - személyes adatait ingye 
mindössze egy adatlapot kell kitltenid 
sítására később is lesz lehetősége. 


állást kínál - a leghatékonyabban talál 
éknek megfelelő munkavállalók adat 


m 


álláskereső részletes önéletralzát 
beléphet a munkaadók oldalai) 


www . jobuniverse.hu 


(6. compuTERWORLD-SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Fontos lépést tett a magyar tartalomszol 
táltató ípar a nagykorúság felé akkor, 
amikor két legfontasabb képviselője. az 
Idex és az Origo letette az asztalra az 
általa kidolgazott Tartalomszolgáltatási 
Ködeset, és egyben bejelentette a hozzá- 
juk hasonló vállalkozásokat tagjai közé 
váró egyesület megalakítását. Ma még 
mem látszik, hogy az új egyesület milyen 
erővel és milyen irányok mentén tud 
majd fellépni, célja azonban kimondatíú- 
alternatívát szeretne kínálni a wehes világot érintő ál- 
amú szabályozási törekvésekkel szemben. Ezekből pedig tisztességes 
ség ai Közülük talán a legfájóbb az a tartalmakat megta- 
or, amely, mint emlékezetes, az ORTT környé. 
onos, hogy a két szolgáltató média. 
el kéztezet dolgoztak ki, amelyben az 
luk kívánatosnak tartott magatartásformáit rögzítik. Emel- 
ér? is fontos, mert ma már a tecknikai feltételek nagy. 
hogy módiagyakorlattal nem rendelkezők 
így aztán számos érdetes je 


kérőt szármanik. Ezért nagyon 


szakembere ügyvédei segítsége 


at a magytőzönség 
etesebb kérdés az, kié íz a tartalom, azaz hogy néz 
tánat mértéte és módja. Ugyanis a teljes folyamatban 
bb pénzt, tehát ezen lehet a leg. 
get pedig nem hagyják ki azok, 
va kutya közönségesen elt 
zellemi értékeit, és bár fügefatevélként odaírják 
. útás másik laptó 


akar 


származik, azért termé. 
A bármit ís jóvátettek 
A dolog sajnos nem egyedi: tóbb 
se kizárólag másoktól Izármazó tar 
imez rá mód. hogy legalább a szakmai 


Hatása tóbbet jelenthet, mint egy rendőrsé: 
veataltód 


-ármuzó hír a jogok megsértéséről 
kérdés az interneter adatkezelés ügye 


médtam a világon, amely ennyire pontos képet 


Éppen ezért nagyon fontos rögzíteni, ki és 
5 zdatotkal Kütőnöstéppen fontos ez most, 
a kiderül. hogy a tartalomszot 
jában az egyetlen érték 

iz Ezért aztán az elfogadott 


sz£-rupor 


esen forlattozít ennek a szerteúpazó terűletnet a leg, 
vadazházisok egyesíthetőségének 
sben megvédi az olvasót a kéretlen 
ve, hugy az elérés 
gáltatás magyon sok esetben azonos et 
sak a jó ízlés szabta fal emelkedett a két 


metvel Kimondja a 


mive bős 


levelek tömketegésől. Arról nem bez. 


átet, amellyel a jogalkotás eddig nem foglat: 
szzermet lényegéhez tartozó inieraktivitár, a fóru 
mód terülese. Vékony jépen jár az. ati szabályozni tívánja a fórumok 

mert azgyon könzven szembesülhet a cenzúra széles körben 
ssátotr rátával Ezért érdeme a kódeznet, hogy kímondju, az 


alom a tárnadalmi myilvánarág sajátos formája. amelyre 
menárn mán izalátyozár csak korláuzottan alkatmazható. EMből kő 
me a dósdez szerint alapszabálynak nem a cenzúrásást, hanem 
ztést del tekinteni Ugyonc sad nagyon fontos az a 
meréllapírás s - amelyet a teeknolégsár ismerőa, ugyan tudnak, de 
másoá számára újra Ér újra el kell ésmétetni -, hugy a felhasználókról 
nem tsatjuk, köt ől pontosan, éz nem is akarjuk tusíni , ki rejtőzik egy. 
exy vélemény műgött. Alapetiénz mindentinzk meg kell elégednie 
azzal, hogy a törvényekben résztrtesen leírt esetek kivételével — gyű 
tezduttés és társzi - a web a szabad vélemények tárháza. 
Természetesen mzótvitát lenne az kinn, hogy egy ilyen tádeztől a 
vad megyavalmak, a kéretkrdők tanácsot kérnei a tájékozotattól 
szdán, minden; szícti angyalkéni viszfkzdek majd. A kénten és 
ezyesület nem kírálhat többet, mint a mylvánosság erejét 
Dee szmrvés 


Révész Gábor 


Új 3Com-termékek 


Új termékekről számolt be a 3Com 
hazai képviselete a február 16-án 
tartott sajtótájékoztatón. Ez év má. 
sodik negyedévétől lesz kapható az 
NBX 100 sorozat legújabb tagja. a 
SuperStack 3 NBX, amely a család 
többi . berendezéséhez hasonlóan 
csomagkapcsolt IP alapú kommuni- 
kációs központ. Egységesen kezeli 
a beszéd- és az adatforgalmat Ether- 
net 10/100 LAN hálózaton. A tele- 
fonhálózat maximális kiépítettsége 
600 készülék, 72 beépített bangpos: 
ta-portjával nagyobb cégek tárolási 
igényeinek ís megfelel Szabó Gá- 
bor, a 3Com Magyarország marke- 
tingigazgatója kiemelte, hogy az új 
eszközzel alacsony fenntartási és 
adminisztrációs költség érhető el, 
minthogy az adat-, a bang- és a fax. 
forgalom egységesen kezelhető, az 
eszköz maga pedig egyszerűen, bön- 


Kér hónapos próbalzemet követően, 
február 16-án megkezdte működé- 
sé Budapest első teleháza. Az Óbu. 
dai Teleház az intemet-hozzáféré. 
sen és az irodai szoftverhasználaton 
kívül nagy hangsúlyt fektet többek 
közt a számítástechnikai oktatásra, 
a munkactó-közvetítésre (beleértve 
a távmunkár), valamint a tanács- 
adásra, tájékoztatott Turi László, a 
teleház vezetője. 

Jelenleg az. országban mintegy 
200 teleház és telekunyhó működik. 
hallottuk Gárpár Mátyástól, a Tele 
ház Kht. ügyvezetőjétől. A szövet. 
ség eddíg — részben pénzügyi okok. 
ból, részben a feladatok eltérő jelle- 
Zéből adódóan - nem foglalkozott 
városi teleházak támogatásával, ez 
azonban korántsem jelenti azt, hogy 
városi környezetben ne lenne létjo- 
gosultsága a kezdeményezéseknek. 
Idén országszene legalább 50 tele- 
ház létesül, a pénzügyi források már 
biztosítottak hozzá. 

A Széchenyi-terv előirányzata en- 
nél optimistább: eszerint a teleházak 
száma az idén megkétszereződik. 
vagyis a terv erre az évre már 400 
teleházzal szárnol. 

Gáspár Mátyás jelezte: a Teleház 


gészőből konfigurálható, Az égysze- 
rű telepítéshez általában nem szük. 
séges külső szakértő céget igénybe 
venni, A rugalmasan bővíthető kon- 
figuráció ára a kiépítettségtől függ: 
a 200 Ethernet 10/100-as telefon 
készüléket tartalmazó rendszer 140 
ezer dollárba kerül; 

Lehner Tamás műszaki és fejlesz- 
tési igazgató az újdonságok közül 
kiemelte a 3CR990 típusjeizésű, be- 
épített titkosítással rendelkező háló- 
zati adaptereket. Az elektronikus ke- 
reskedelem bizalmas tranzakciói 
megkövetelik a titkosított adatát- 
vitelt, amely különösen a kiszol; 
gálókban ró komoly többletterhelést 
a központi processzorra. A. kártya 
különböző változatai a szokásos 10/ 
100 Ethemet adapter funkcióim túl 
az IPScc protokoll alatti DES, illet- 
ve 3DES titkosításra képesek. A tit- 


kosítást a kártya saját 3XP. pro- 
cesszorával hajtja végre. A mun 
Kaállomás-változatok 64 kilobájt, a 
kiszolgálókhoz készülök pedig 256 
kilobájt. memóriát. tartalmaznak, 5 
mindegyik cserélhető a bekapcsolt 
gépben is. Bár minden Windows. 
variációhoz, illetve az SCO Unix. 
Ware 7 és a NelWarc 4.x/5.x operá- 
ciós rendszerekhez van meghajtó. 
Juk, a kártyára épített, önálló titkosí- 
tás egyelőre csak a Windows 2000 
alatt használható. Egyre nagyobb 
szerepet kapnak a rádiófrekvenciás 
mobilhálózatok, amelyek ma, úgy 
tűnik, két szabványt követnek: a 
Bluetooth, illetve az IEEE 802.11 
számú ,drótnélküli Ethemet"-et. A 
3Com mindkettőre fejleszt eszközö- 
ket, a PCMCIA, illetve az USB ín- 
terfészre csatlakoztatva. 

Cs.S. 


Teleház Óbudán 


Kht. megkezdte a lobbizást annak 
érdekében, hogy a közösségi inter- 
net-hozzáférés,  PC-használat stb, 
államilag finanszírozott közfeladat 
legyen. Szeretnék elémi, hogy a Su- 
linethez hasonlóan létrejöjjön égy 
államilag finanszírozott közháló; a 
teleházak ugyanis képtelenek vállal- 
ni az infrastruktúra bosszú távú mű- 
ködtetését. 

Az óbudai avatón Sikolya Zsolt, a 
Mirúszterelnöki Hivatal Informari. 


kai Kormánybiztosságának főosz- 
tályvezetője. elmondta, hogy elké- 
szültek a kormányzati adatvagyon- 
nyilvántartás (KIKERES) szoftver- 
eszközti. A rendszer teljes adatfel- 
töltésének. határideje 2002. június 
30., ám ez év őszén már tartalmaz 
majd használható adatokat az ínter- 
neten szabadon elérhető KIKERES 
adatbázis. A kormányzati portálra 
vonatkozó . megvalósíthatósági . ta- 
nulmány kidolgozása folyamatban 
van, A jelenlegi tervek szerint a 
portált 2001 végétől használhatják 
az érdeklődők. 

M.1. 


Másfél milliárd 


A Magyar Reklámszövetség és az 
IDC közös felmérése szerint ta- 
valy a hazai internetes reklámpiac 
nagysága elérte a 1.59. miliárd 


diavállalkozások 21. százalékkal, 
a pénzügyi szektor 14 százalékkal 
részesedik a piacból. 

Továbbra ív a legkedveltebb hír- 
etési eszköz a banner, Az elekt- 
ronikus levélben elküldött hirde- 
dósek aránya megháromszorozó- 
dot Az IDC véleménye szerint a 
Piac, a dinamikus növekedés elle- 
nére, továbbra ís a fejlődés kez- 
deti stádiumában van, (Munkatár- 


] — Febnuár 14. és 21. közétt a következő kérdésre vártuk a www .szamítastochnika hu ölvasóinak válaszát: 
! — Ön szerint remélhető-e valódi élmény (XP - experience) az új WindowsXP-től? 


A válaszok 


alakult 


megosztása a következőképpen 
9 közén szára Fiátib jésőkony ara a lajesztánre fordított ! mákápa dotárt 3 százaták 


Szenránm a tázzt könnyülzek a buztorság 
Ua vagy Mac C67 Szenynem az XP zsájnara - 9 százaták 


Szarrtom "amd a MEIEZÉ, mrd a SZOPVGAAR TA tefődénében merfetarozó a jelartóságo - T7 azázalák 
terén megbezesznuábatják maguk - 24 azázalák 
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Ellison a rendszerintegrátorok ellen 


Párizsi előadásában Larry Ellison 
az informatikai iparág éretlenségé. 
vel magyarázta a rendszerintegráto- 
rok szerinte eltúlzott szerepét. ,.Az 
IBM háromszázezer rendszerinteg- 
rációs tanácsadót foglalkoztat, haz- 
závetőlegesen 500 partnerük van, és 
ezek u fickók (tanácsadók) azzal 
foglalkoznak,  bogy  ragasztópisz; 
tollyal a kezükben összeillesztges- 
sék a különböző részeket" Az IT. 
iparág üzleti alkalmazásokat forgal 
mazó területének ellentmondásait 
Ellison az autógyártással illusztrál 
ta. JOlYAN ez, mintha az autóipar: 
ban külön forgalmaznák az injek 
tort, a szélvédőt és a többi alkat; 
részt, a vevőnek pedig otthon kel- 
lene ősszeraknia a kocsit." Az Oracle 
első embere a szoftverrendszereket 
késztermékként szeretné látni: ,.Nem 
tanácsadást és alkatrészeket aka. 
runk eladni, hanem olyan terméket, 
amelyet azonnal használatba lehet 
venni." Ellison a továbbiakban kí- 
fejtette, hogy a szabványos alkal- 
mazások testreszabása tévút, mível 
a testreszabás igazából utólagos tol- 
dozgatás: Egy autónál sem sze- 
rencsés átszerelni a felfüggesztést 
azért, mert a gyártó pótalkatrésze 
egyébként nem féme be. 

Kétségtelen, hogy az Oracle je- 
lenlegi stratégiájához remekül illik 
a fenti retorika; a február 11. és 14. 
közt megrendezett párizsi Oracle 
AppsWorld konferencia fő témájául 
a szervezők az Oracie E-business 
Suite csomagot választották. Ennek 
az a lényege, hogy az elektronikus 


Üzletvitelhez. szükséges alkalmazá- 
sokat az Oracle készen és ASP jelle- 
ű megoldásként szállítja a megren- 
deláknek. Gyártói szerint a csomag 
fő előnye, hogy a megrendelő a ter. 


Larry Ellison 


mékkel egységes és konszolidált al; 
kalmazáshoz. jut, amellyel megta 
karíthatja az integráció és a testre- 
szabás költségeit. .Ez persze nem 
jelenti azt — tette hozzá Ellison — 
hogy az E-busincss Suite mindent 
megad a vásárlóknak. Nyolcvan. 
nyolcvanöt százalékos megoldással 
szolgálunk." Az Oracle-vezér a Ge- 
neral Electric áramtermelő részlegé. 
nek példáját idézte fel. A GE az E- 


Business Suite-ra tavaly november: 
ben adott megrendelést, majd öt hó- 
nap alatt egy egész gyárat át tudott 
szervezni annak érdekében, hogy a 
továbbiakban az intemetet kihasz: 
nálva működhessen. Ellison szerint 
a GE még húsz gyárat akar átszer- 
vezni a következő tizennyolc hó. 
napban: ,A GE inkább választott 
egy őt hónap alatt bevezethető, BS 
százalékos megoldási a százszázalé 
kos helyett, amelyet három évig kell 
módosítgatni." 

Ellison az Oracie pénzügyi ered- 
ményeit elemezve elmondta, hogy 
forgalmuk egyre nagyobb hányadát 
teszik ki a szoftvereladás bevételei. 
míg a konzultációból származó for- 
galom csökken. Még érdekesebb — 
tette hozzá —, ha a költségoldalt néz 
zük: a rendszerintegrációval kap- 
csolatos bérköltségek lefaragásával. 
központosításával és szabványosítá- 
sával a cég konszolidálta működé. 
sét, így tavaly egymilliárd dollárt 
takarított meg. , Az IBM-nél éppen 
fordított a helyzet — jegyezte meg 
Ellison —, náluk a szoftverbevétel 
csökken. és bevételeik nagy részét a 
rendszerintegráció adja, így az in. 
tegrációval kapcsolatos költségeik 
is magasak" 

Az Oracle új terméke annyiban 
hasonlít a már évekkel ezelőtt is- 
mertetett Network Computing (NC) 
elvre, hogy a megoldás központosít 
ja a számítási erőforrásokat, ezzel 
csökkenti az informatikai alkalma- 
zások általános költségeit. A cég 
az összes leányvállalatot összefogó 


informatikai kultúrát alakított ki. 
amely 60 ország vállalatait kezeió, 
egyközpontú, de különálló pénz 
Ügyi adatbázisra épül. Az új model! 
teljes mértékben internet alapú. és 
saját hálózaton fut majd. Larry FIL 
son párizsi sajtótájékoztatóján el 
mondia, hogy az Oracle 145 ország. 
beli irodáit egyetlen központból kí 
vánják ellátni a kalifomáai Rcd- 
wood Shorcsban, amelyet egy colo- 
radói biztonsági tűkörrendszer egé. 
szít kí. A központosítás nemcsak 
a pénzügyi és a HR-rendszereket 
érint: a levelezőkiszolgálók számát 
97-ről 4-re csökkentik, és 120 he. 
lyen csupán 4 adatbázimt futtatnak 
majd. Kisdványuk szerint a közpon 
tosítással 1999-ben a cég 600 millió 
dollárt takarított meg, míg a párizsi 
AppsWorld konferencián elhang 
zött a bűvös egymilliárdos szám is. 
amit jövőre — nem kis magabiztos 
sággal — szeretnének megkétszerez 
ni az Oracie-nél. 

Az internet alapú rendszerek be. 
vezetésével az Oracle kiterjeszti 
szolgáltatásait az  alkaimazásszol; 
gáltatás (ASP) irányában. Az Ora- 
cle gi termékek — különös tekintettel 
a már piacra dobott Application 
Server modulra — egyik fő alkalma 
zási területének az ASP-megoldá 
sokat tartják. A cég jelenleg is kí 
nál weben keresztűl elérhető anline 
megoldásokat, amelyekkel a kis- és 
középvállalatok ügyviteli igényei 
fedhetők le. 

Deme Csaba, az Oracle Hungz- 
1y marketingigazgatója kérdésünkre 


címondta, hogy az Oracle jelenteg 
ís az egyik legnagyobb ASP szot 
gáltató a világon az Oczcsc Business 
Online szolgáltatással, mely jelen 
leg elsósorban amerikai ügyfeleket 
céloz. meg, áz a szolgáltatás techni. 
kzilag igénybe vehető a világ bár 
mely országából, Ez a központi 
szratégia nem teszi lehetővé. ba 

leányvállalatok 


az Oracte Han 
gary saját, hazai ASP-modciit való: 
sítson meg. Az igazgató 


yelőre még nem érett 
az alkalmazások távoli hasznát 
ra, melynek elsásorban kulturát 


okai vannak Az alkalmazásszol 
tatás bizalmi kérdés 
lati adatok a cég falain kívülr 


mive av 


rülnek. és ezzel a gondolattal még 
csak igen kevesen tudnak megbarát 
kazni, különösen a ki: 
ladatok 
gáltatás elsőszámú cé 
hetnek. Emellett a magy. 


és közepvál 
ben, akik az ASP szol 


poken 
alkalma 
részeg razza 


zásbérlés azért ís nebh 


Csaba szerint, mert érdekel 
ozhat a potenciális meg 


formatikuszi közt. hi. 


alkalmazások kihelyezész 


IT-rész. 


megkérdőjelezheti a bels 
legek létét. Az alkalmazásszolgálta 


tás egyelőre a nem ki 


adatok körében lát 


jó üzlemek 


egyre nagyobb az érdeklődés a por 
tálok kialakítását és felügyeletét el 
látó szolgáltatások. iránt — tette hoz 


zá az igazgató. 
Kelemen Zoltán 


SA 


s 


(odaházhoz 
megyünk 


visszük a széket, 
Gdiuk a szakértoimét 


atresszoldás egy 
kávászünötnék 6 
rövdobb idő alatt 


át 


gondolat 


Irodai mobil masszírozás 


Az irodai Mobil Masszírozás a hétköznapok során elvesztett emberi 
energia pótlására, a dolgozók fizikai és mentális teljesítőóképességének 
fokozására az Egyesült Államokban kifejlesztett speciális wellness program. 


... hogy a munka újabb lendületet kapjon 


PERSONAL NEST AMERIKAI MAGYAR TÁRSASÁG 
Taljfa 380-6640) : Mob. 30 940-ZBJG " penöl: personalbestápmatavnat ha" www VOCIATASSZYOZBZ Nu 


Magyarországon elsőként! 


ES 


mom zárt aftds MÓÖLI történik 
nincs olaj, krém 


a azonnali 


garantált 


arról anúskodák. hogy a munkaadó: 
Nak törtös az alkalmazottak 
egészsége és jó közérzete 


McAfee 


czaual 


virusvédelem 


B99E 


Adattítkosítás Hálózati Melpöesk 
torgalom-elemző 

Tüztalak rendszerek Lenár 

Behatotás. 


Terméktámogatás e 


PiK-SYS Kft. 


Natwort Aazoctáton in 
hévatalos magyerországi forgalmazó 
6 ümügató központ 


Partner az adatvédelemben 


Biztonsági audit 


Tárvfetügyetot 


B coMeuTERNORLO-SZÁMÍTÁSTEGHNIKA 
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Lassan nem múlik el hét, hogy ne 
törtek volna fel néhány nagyobb 
weboldalt, nem indult volna el 
újabb makróvírus-hullám vagy ép- 
pon Do$ támadássorozat. A védel- 
mi eszközök piacán jelenlévő, de a 
piacot független szemmel ís figyelő 
morwsattrition org szerint csak az 
Egyesült Államokban az 1999-es 
3800-ről tavaly S$00-ra emelkedett 
a tartalmukban megváltoztatott web- 
helyek száma, és ebben még nincse. 

nek benne a DoS támadások áldo- 

zatai. Nincs ez másképp Magyaror 

szágon sem: itthon ís erősen emel 

kedő tendenciát mutatnak a webes 
rendszerek elleni támadások. Ellen: 

tétben az adatbiztonság ellen inté 

et támadásokkal, erre a szegmens: 

re inkább a kívülről történő behato- 
lás jellemző, kivéve azokat az esete- 
kzt, amikor nem a gyengén felépi- 
ett védelem vagy éppen a védelem 
hiánya, hanem a jelszavak kiszivá- 

rogtatása okozta a bajt — ilyen cset 
azonban ritkán fordul elő. 


Támatdás-szimuláció 
a védelemért 


A támadások egyetlen hatásos el; 
persze a megfelelő védei. 
mi rendszerek felállítása mellett — a 
feszül figyeiem A hackerek úgyan 
5 nemigen szokták betartani a híva- 
tudos munkaidőt támadásaik kivite 
Márpedig az állandó em. 
amellett, hogy na 
gyon sok helyen fizikailag is kivite- 


tezhetetlen — sokba kerül, ezét nem 
marad más, mint a hálózat összes 
"elemének teljes kórű és automatikus 
felügyelete. 

Az alkalmas eszközök közül az 
egyik piacvezető a Nerwork Asso- 
ciates (NAI) CyberCop termékesa- 
ládja. Folyamatosan jelennek meg a 
termékcsalád elemeinek új változá- 
tai, így a közelmúltban került piacra 
a CyberCop Scanner frissítent kiadá; 
sa is. A program készítői kiemel- 
kedő fontosságot tulajdonítottak a 
könnyű  áttekinthetáségnek, ezért 
háromdimenziós hálózati térképen 
jelenítik meg a rendszerhez csata 
koztztott berendezések képét 

A Scanner fő célja a gyenge pon: 
tök felderítése, ennek érdekében 
szimulált támadások is indíthatók 
vele. Ezek a NAI által szállított tu 
dásbázis alapján épülnek fel, illetve 
a felhasználó egyedi teszteket is ki- 
fejleszthet a rendszer scriptnyel 
vének alkalmazásával. Hasonló fel- 
adatot lát el a legnagyobb vállalatok 
és vezető bankok rendszereiben az 
Internet Security Systems (ISS) In- 
temet Scannere, amely több mint 
500 tesztfeladatot tartalmaz. 


Monitorok 
a támadások ellen 


A. NAT CyberCop Monitora a ma- 
napság erősén terjedő nagy sebes- 
ségű hálózatok figyelésére ís alkal 
mas, és még ebben a környezetben 
ís képes megkülönböztetni egymás. 


DIGITÁLIS FÉNYKÉPEZŐGÉPEK 


AKCIÓS 


Dc215 
DC3300" 
DC3400 
DC4800 


Ik HÖVKTALI 
MAGYARORSZÁGI 
AK ÉS DATAFAB 
OSSZTRIBUTOR 


ÁRONUHI 


1MP.2x 89.920 
2MP xX2 139.920 
ZMP 23 142.960 
3MP 3.2 268.000 


"kártyaolvasóval és tokkal 
ÁFA néltül árak 


Aki sokat mark 


tol keveset fog .. FIZETNI" 


tól a hálózati technológia elemei, íl- 
letve a rendszerszintű elemek ellen 
irányuló . támadásokat. . Adatbázisa 
jelenleg mintegy 170-féle behatolá- 
si módszer jellemzőit tartalmazza, 
beleértve a Do$ támadások külön- 
böző fajtáit is. Megelőzendő a na- 


gyobb bajt, az alkalmazás folyama; 
tosan figyeli a rendszer állapotát, és 
minden olyan eseménynél riasztást 
küld, amely a szokásostól eltér. 

Végül. de nem utolsósorban a 
Monitor alkalmas a betörők félneve- 
zetésére azzal, hogy kísérleteikre 
pozitív" választ küld — csakhogy 
ilyenkor a behatoló. nem az igazi 
adatbázist látja, viszont minden 
mozdulatát naplók rögzítik. 

A védelmi rendszerek másik ve 


zető gyártója, a Computer Axsoci. 
ates Únicenter TNG programcsaládja 
elhhősorban a védelme alá helyezhe. 
tő eszközök sokszínúségével emel, 
kedik ki a hasonló szoftverek közül. 
Ily módon ez a program — amellet, 
hogy az összes szokásos védelmi 
funkciót. tartalmazza — kiegészítő 
elemeivel egyként alkalmas a nagy. 
gépek és a kézi eszközök védelmére. 


R.G. 


Új Intel-mobilprocesszor 


Új, 700 megahertzes LV (Low Volt- 
age) mobil Pentium III-as pro- 
cesszort jelentett be február 27-én 
az Intel, A cég mobilstratégiájáról 
Pawel Gepner, a lengyel képviselet 
szakértője beszélt a február 21-én, 
Budapesten tartott  sajtótájékozta 
tón. A mobil-PC-k piacának éves 
növekedési üteme meghaladja a 25 
százalékot, és a növekedés a drót- 
nélküli intemet-hozzáférés terjedé- 
sével várhatóan nem csökken majd. 
Ezért az Intel kiemelt figyelmet 
szentel a szegmensnek. Ma a hor- 
dozható eszközök méretük és telje- 
sítményük szerint különböző kate- 
góriákat alkotnak; az Intel ennek 
megfelelően háromféle mobil CPU-t 
kínál a gyártóknak. 

Mindhárom sorozatban szerepel a 
drágább, SpcedStep technológiával 
és 256 kilobájtos 1.2 gyorsítótárral 
ellátott mobil Pentium III, és az ol- 
csóbb. 128 kilobájtos gyorsítótár: 
ral rendelkező mobil Celeron típus. 
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Valamennyi mobil CPU 0.18 mik- 
rométeres gyártástechnológiával ké- 
szül. 

A normál mobilsorozatot teljes 
méretű noteszgépekbe szánják; ma- 
ximális órajelük ma 850 megahertz. 
A vékony és kisméretű noteszgépek 
számára kínálják az LV sorozatot, 
amely a ma bejelentett CPU-val érte 
el a 700 megahertzet. A legkisebb, 
már PDA (Personal Digital Assis- 
tant) kategóriába tartozó gépekhez 
januárban jelentették be az ULV 
(Ultra Low Voltage) sorozatot, 500 
megahertzes PIII és Celeron típu- 
sokkal. 

Az Intel ma háromféle technoló- 
giával csökkenti a mobilprocesz- 
szorok fogyasztását A SpeedStep 
módszer volt az első, ma is alkalma- 
zott technológia; ennél a rendszer 
érzékeli, hogy a hálózati adapterről 
vagy a telepekról működik-e, s az 
utóbbi esetben. automatikusan ala: 
csonyabb órajelre és tápfeszültségre 


kapcsol. Ezt követte a OuickStar, 
amely a CPU létlen időszakában — 
például szövegszerkesztéskor két 
billentyűleütés között — vált alacso- 
nyabb órajelre és tápfeszültségre. A 
harmadik lehetőséget az 1.M.V.P, 
(Intel Móbile Voltage Posítioning) 
jelenti; ez megengedi, hogy rövid 
ideig a névleges alá csökkenjen a 
tápfeszültség. Kihasználásához spe- 
ciális tápegységvezérlő szükséges, 
ezért nem minden noteszgépgyártó 
építi be a gépcibe. Az LM.V.P. al- 
kalmazása átlagosan 10 százalékos 
energiamegtakarítást eredményez. 
Az Intel szerint ís komoly problé- 
ma, hogy az értékes noteszgépek- 
nek gyakran lába kél. Ezért a cég 
olyan technológia kifejlesztésén dol- 
gozik, amelynél csak a tulajdonos 
Valamilyen azonosítása után (ujjle- 
nyomat, intelligens kártya stb.) le- 
het a gépre betölteni az operációs 
rendszert. 
Cs. S. 


A színek szárnyán 


Ricoh Aficio" AP306D színes A3 


duplex lézernyomtató 


s sáros 79 kegotlbb S áras Mrozatt ÖTer 2000 Pratt  vácárotsak. S 


AMtes Are 700 III? Fzngariga OP Mz. : 8700 


ese kat Öges Eonzent Irrscs barméér aban ez PO0N. mancs 14 érvenyevek 


Ön mit tesz, ha protezsztonáíts. megjelenésű 
Sosnumantumokzt szeretne készíteni papírra vagy 
Töttára? Az Alizio"e AP3060-t az irodai felhasz. 
nátk minőségi követelményeinek ielégítésére 
fegesztttin, AS éz AJ között papirméretekre két. 
öldatasan is nyomtat, és a kézj zdagoló segít- 


mindkét oldalon színes grafikát és képeket tartal: 
mazó reklámanyagokat, bemutatókat és pénzúgyi 
"agy egyéb jelentéseket készít, de a készüléket 
használhatja prospektusok, szórólapok próba- 
nyomatának elkészítésétvez is. 

Az Micio"t AP3O6D tökéletes megoldás az ala- 


834 Mitvista AZD TS32. 64 MB. 10 68. Wizdves 38) 5 181 300 
844 1 say 209 szerver (PI 800. 128 ME. 9 68 HDAL CDI IO/T00) 5 2739 500 
Fadiys SOS IS IFT 5 232900 
B1 Öoge ider EDOIIZOO ÁGI 16 lapyparc LED-ogomtató 3 04 900 
.Drcsa ez 6001 saros dotteléval ; 34300 
eres 4572N hálózat) itrerorinter DZiagyparc daglez. etbarset) 5 159 300 


ségével AJ-as kílutó méretű nyomtatást tesz 
tehetővt A CsCIZTINŐBÁGJÚ Óüpken thetőrégetnek 
köszönhetően nem ket amatór benyomást, ha 


"sony köftségű, minimális karbantartást igénytő 
minőségi színes nyomtatáshoz 


OSZ Bodzpest. Berzsezgi e. 3. Tet. [I] 270-AB3S. (1) 210-4836 § 
1068 Budapest Felséerdésar a. 7. Tal (1) 342-4707. 11) 342-6724, 
8000 Szátestehérvár. Patdfla.1. Tt. (22) 502-880 
6722 Szeged. Bartót tér I3. Tel: (62) 55-22-33 


cz sms 
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Avaya-oktatóközpont 
Budapesten 


München és London után február 
22-én Budapesten ís megnyitotta re- 
gionális oktatóközpontját az Avaya. 
Az Avaya University, amely az Ava- 
ya Magyarország új irodaházában. 
a Westend City Centerben kapott 
helyet, a cég belső szakembereinek 
képzése mellett elsősorban a vi- 
szonteladók. ismereteinek. gyarap: 
tásával foglalkozik. Az intézmény 
idei terve 6500 oktatási nap; ez az 
Átlagosan egyhetes tréningeket te. 
Kinrve több mint ezer szakember 
képzését jelent. 

Az oktatási központba magyar, 
kelet-európai, . közel-keleti, FÁK. 


beli. izraeli és dél-afrikai hallgató. 
kat vámak. A tréningek száma meg- 
haladja a százat. 

Az intézmény négy állandó mir 
£yar oktatóval és több száz vendég- 
előadóval dolgozik. Az e-leaming 
az oktatott óraszámot tekintve már 
ma meghaladja a 10 százalékot (on- 
line internet, CD-ROM, interaktív 
vidco stb.). 

Budapesten az Avaya Unívers- 
íty úgynevezett video-hubot 15 kí- 
Épített. A megoldás révén. amely 
műholdas technológiát alkalmaz és 
kétirányú, valós idejű kommuniká- 
ciót tesz lehetővé, egy időben, egyet- 


. Magyar Távközlés? 


Információink szerint február végén 
jelenik meg utoljára jelenlegi for- 
májában a Magyar Távközlés. A 
Matáv 10 éves múltra visszatekintő 
folyóirata, amely Lajtha György fe 
lelős szerkesztésében látott napvilá- 
got, sokak szerint a legszínvonala- 
sabb távközlési szaklap a hazái pia- 
con. Straub Elek elnök-vezérigaz- 
gató tavaly decemberben úgy nyi- 
latkozott a  Számítástechnikának, 
hogy megpróbálják az újság kiadói 
körét távol tartani a Matávtól. Nem 
szerencsés ugyanis, ha a Matáv 
mint a piaci verseny egyik szerep- 
lője képviseli az egész szakma vé- 
leményét 

Síraub azt is hozzátette, hogy a 
lap kiadása a Matáv számára első. 
Sorban nem anyagi kérdés, és a Ma- 
gyar Távközlés addig is megjelenik. 
amíg a végleges megoldást nem ta- 
lálják meg. 

A partnerkeresés már 2000 végén 
is folyt, egyelőre azonban nem tud. 
ni, sikeres volt-c. 

A Magyar Távíőzlés kíváló le- 
hetőséget teremtett rá, hogy az 
egyetemi hallgatók és döktorandu- 
szok által kidolgozott, szélesebb ér 
deklődésre számot tartó témák meg- 
jelenhessenek, hallottuk Henk Ta- 
másról, a Budapesti Műszaki Egye: 
tem Távközlési és Telematikai Tan- 
székének docensétől. Korábban a 
Híradástechnika című folyóirat is 
hasonló . szerepet töltött be. de az 
utóbbi időben a Magyar Távközlés 
került előtérbe. Henk sajnálatosnak 
tartja a lehetőségek beszűkülését, 
ugyanakkor bízik benne, hogy a 
szakma összefog, és legalább egy 
mérvadó szaklap lesz a hazai piacon. 
amely lehetőséget teremt a szakem. 
berek kutarási-fejlesztési  eredmé- 
nyeinek közlésére. 

A Matáv megkereste a Hírköz- 
lési és Informatikai Tudományos 
Egyesületet (HTE), hogy működjön 
közre partnerként a Magyar Táv: 
közlés kiadásában — tájékoztatott 
Máté Mária, u HTE ügyvezetője. 
Az egyesület íntézőbizottsága azon- 
ban úgy döntött, nem vesz részt a 
lap kiadásában. A HTE folyóirata, a 
Híradástechnika. ugyanis. továbbra 
ív független lapként szeretne jelen 
Tenni a Iiberulizált piscon. Más kér. 
dés, hogy átveszik a Magyar Táv- 
közlés értékelt, és Lajtha Györgyöt 


felkérik a szerkesztőbízottság elnö- 
ki tisztére. 

A Híradástechníka egyébként 
megújulás előtt áll. A főszerkesztői 
pályázatot már kiírták. (A korábbi 
főszerkesztő, Simonyi Ernő jelenleg 
a Nemzeti Hírközlési és Informati- 
kai Tanács elnőke.) A HTE tervei 
szerint a lap három részből áll majd: 
lesz egy tudományos fórum, egy 
távközlési-informatikai . ismeretter- 
jesztő rész, valamint egy olyan m 
vat, amelyben a fiatal szakemberek. 
egyetemi hallgatók publikálhatnak. 


M.I. 


Itta GPRS 


Rövidesen a hazai kereskedelmi 
forgalomban ís megjelenik a Mo- 
torola Tímeport 260 típusú GPRS 
telefonja. A gyártó magyarországi 
képviseletének tájékoztatása szerint 
a készülékek már megrendelhetők, 
a szállítási határidő néhány bétL 


Idén a Motorola minden mobilte- 
lefon-családja. (Timeport, V. Ac- 
compli, Talkabout) kiegészül GPRS 
készülékekkel. 

Az Ericsson első GPRS telefonja. 
az RS20-ax várhatóan a 13-14. hé- 
ten jelenik meg az európai és a ma- 
gyar piacon. 


M.J. 


len tanárral folyhatnak 2 tanórák 
Londonban. Műnchenben és BHoda- 


pesten. 

Magyarország más regonális tm. 
táskörú Avaya amézménynek ím art- 
hont ad. Bodapesten működik az 
Avaya Center of Excellence: a köz- 
Pont műszaki segítséget nyújt az 
Arrnya-berendezéseket . (alkózpont, 
call center, magánhálózátok st.) al; 
kalmazó európai, közel-keleti és af. 
rikai ügyfeleknek. A magyar főváros 
a házigazdája az Avayo tepjonális 
CRM-tanácsadó csapatának is. I 
15, többségében hazzi szakember 
végzi a közép-európai térség nagy 
volumenű CRM-projektjeinek me 
Nedzselését és támogatását 

Az Avaya közzétette 2001 el 
s6 pénzügyi negyedévének (zárás 
2000. december 31.) eredményeit 
Eszerint a cég folyamatos műkö. 
désből származó adózott nyeresége 
elérte az 51 millió dollárt; az összeg 
nem tartalmazza azokat az egysze: 


Vögválássai kzpcsolaoszk Az egy 
évvel körábtn azonos tegyedésben 
az adózom nyereség 67 millió dol 
lár volt. A folyamatos működésbi 
származó ússzes árbevétel ar ez 
Érvel kocábta azonos idészzk 1.727 
milliárd. dollárjáboz ké 
1.785 milliárd dollár (ez 
lékos növekedést jelent). Dem Peti 


son. at Awgya elgök -vezérigazi 


ja úgy nyilatkozoa, hogy — figy 
lembe véve zz átszerverésekhől szár 
mazó megtakarításokat — 3001-ben 
az árbevétel-növekedés mértékét 5 
százalék körül várják, és a nyer: 
ekétszereződésére. számíta 


Mallász Jadít 


Műholdas privatizációk 


Nyárra várhatóan befejeződik az 
Eutelsat és az Intelsat magánosítása. 
A két, kormányok által lérehozott 
műholdas társaság leválasztja és 
magánkézbe adja azokat az eszkö- 
zcit És tevékenységeit, amelyek 5 
szolgáltatás biztosításához szüksé 
gesek. A privatizációt az érintettek 
azzal indokolják, hogy napjainkra 
4 műholdas piac is tőbbezereplőssé 
vált, kialakult a verseny, 5 ez meg: 
követeli, hogy a döntéshozatali me. 
chanízmus gyorsan és dinamikusan 
reagáljon a piaci igényekre, Ez egy 
nemzetközi szervezet kereteiben el 
érhetetlen; a úszta verseny azt ís 
megköveteli, hogy a műholdas szól- 
gáltatók kiváltságai. amelyeket ed; 
dig nemzetközi szervezetként élvez- 
tek. megszűnjenek. 5 a többi sze 
replővel azonos feltételek közepette 
működjenek. A kormányok által ko- 
rábban kinevezett szolgáltatásköz. 
vetítők és befektetők — az úgyneve: 
ett aláírók (signatory) — kízáróla- 
05 és kötelező közvetítószerepe fs 


megszűnik. Kezdetben a szolgálta 
tótársaságok tulajdonoszi ugyan az 
aláírók lesznek. de a későbbiekben 
nyilvános részvényjegyzési akciók 


inek betzrtását fel 


Magyarország részéről az aláíró a 
Hunsat Egyesülés, alapítói a Matáv 
És áz Antenna Hungária. A magáno- 
sítás gyakorlati következményeiről 
Hazay Isván. a Hunsat vezérigaz. 
gatója elmondta a felhasználók a 
jövőben szabadon eldönthetik, h 
közvetlenül fon 
társasághoz vag; 
leg más disztribútoron 
szik igénybe a szolgáltatásokat. Ha 
zay bozzátette, hogy az lat 
tészét már 1998-ban (New Skics 
Satellite), az Inmarsatot pedig 1999 
ben privatizálták 


lnak-e a műbhakizs 


2 Hunsatoa, eset 


Gecser 
távozik 


Április 30-ával megválik a Matáv 
től Gecser Ottő. A távközlési vál: 
lalat markenngért és intemetért fe. 
lelás vezérigszgató-helyettese saját 
maga kezdeményezte távozását. Él 
határozását az üzleti egységek meg- 
változott szerepével, a központi 
marketing vezérigazgátó-helyettesi 
funkciójának változásával indokolta 
A Matáv. marketingterületének 
irányításában egyébként már tavaly 
Év elején változás történt. Leválasz 
tották a területről az értékesítést, 
élére külön vezérigazgató-belyettest 

neveztek ki. 
M.1. 


Február 15-én a Westel Motal 
"Tásközlési Rt. éves rendes köz. 
gyűlése elfogadta az éves bo 
számolót és megválasztotta az 
új igazgatóságot 

öntöttek a 17.166 miltiárd 
fonnt összegű osztalék kifizent- 
séről ís. Az új igazgatóság el 
nökéül Straub Eleket, a Matáv 
clnök-vezérigazgatóját . válasz 
tották meg. 

Mint azt a Matáv korábban 
"már közzétette, AON-ben a Wes- 
tal nem konszolidált bevétekei 

tes SEkMÉYTsár 356 
az 3 
milliárd forint valt, z 

MI 
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Ugye nem építene így áruházat 
a valóságban? 


védi 
Intérnetet? 


FireWall-1 Szt c Fec 
Miért tenné ezt az Interneten? 


RealSecure [/] szt 
VPN-1 S szk . 393 


az Argeg Systems sok éves 
fejlesztési és üremeltetési 
tapasztalataival. 

a Areco Szt eu kit, 


Egyszerűen " Hatékonyan " Biztos alapra 
Branc-FRex á 


www.checkpoint.com 


0 2 fs Buzizpest Hegyaéja út 5. Telefon: 488 7700. Fzc 488 7708 
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README.FEB 
Az új oldal kovácsai 


Rendszerösszeomlás, kék halál, bú, 
baj, kesérv nincsen többé. Múlt szá- 
adi dolgók ezek, egy korábbi cívi 
lizációs fejlődési fok rekvizítumai. 
felettük eljárt az idő, Immár a har 
mudik évezredben vagyunk, az ín 
formatikai high-tech ma már nem 
csoda, hanem a mindennapok szer: 
ves része, ennek megfelelően észre. 
vehetetlenül, olajozottan. működik; 

Nálam hovatovább negyven napja 
megy ez Így egyhuzamban. 

Igaz, hogy ebből harminchárom 
napot külföldön töltöttem, és csak a 
repülőtéri check ín pultokon láttam 
számítógépet, de akkor is. 

Mellesleg az a harminchárom nap 
beigazolta, hogy az emberi lény 
képes heteken át bármifajta infor- 
matikai segédeszköz nélkül fenn- 
maradni. Ez, mondhatni. tudomá- 
nyos kísérlet volt, alanyául önnön 
méltatlan személyemet  választot- 
tam, így természetesen palmtopot 
se vittem magammal. és mobiltele: 
font se, sőt, hogy precízek legyünk, 
a kísérletre csakis azért kerülhetett 
sor, mert a mobilnak muszáj volt ítt; 
hon maradnia, 


A titokzatos asszony 
békecsa 

Mint a múlt hónapban írtam, azt 
mondták a szolgáltatónál, hogy a 
mobilom azért nem működik. mert 
lefagyott. A mobil a maga módján 
számítógép, tehát az a normális, ha 
lefagy. Én ezzel mélységesen egyet- 
Értettem, minden számítástechnikai 
tapasztalatom ezt a vélekedést tá- 
masztja alá, persze ezzel együtt úgy 
képzeltem, hogy ami lefagyott, az 
rögvest ki ís olvasztható. A mobil. 
telefonhoz az ember olyan fogal- 
makat társít egyebek között, mint 
gyorsaság, kényelem, komfort meg 
Hazonlók, tehát úgy képzeli, hogy 
megy a szolgáltatóhoz a fagyott mo. 
biljával, amiért mellesleg egy hó- 
nappal korábban. majdnem kilenc- 
venezret adott (kedvezményesen), 
Ott a fagyott jószágot megnézik. 
forró vízbe dobják, kihalásszák, és 
annyi, Fél perc, Na jó, tizenöt, 

Denem, 

Két hét, mondta a szakférfiú. 

Ilyen nincs, mondtam én, 

De van, mondta ő, aber ha nem 
tetszik, menjek el a Nyírfajd utcába, 
Ott van a gyártó szervize, azok meg- 
Ínvítják rögvest, Fogott egy cédulát, 
És szép gyöngybetűkkel felírta rá 
a címet: Budapest, XXIX. kerület 
Nyírfajd utca 173. telefonszám, 

Hazamentem, kezdtem keresni a 
térképen a Nyírfajd utcát, kiderült, 
hogy a XXIX. kerületben Nyírfajd 
utca nincs is egyáltalán. 

Ekkor már kezdtem gyanakodni, 
de nem eléggé, 

Felhívtam a cetlin szereplő tele- 
fonszámot, az stimmelt, elárulták, 
hogy ők valójában nem a XXIX. ke- 
rületi (és mellesleg nem létező) 
Nyirfajd utcában, hanem az LVIII 
kerületi Mannazuzmó tér 20. szám 
alatt találhatók. Odamentem és 
megállapítottam, hogy a Mannazuz- 


mó téren egyáltalán nincs húszas 
szám, Később szelíd és xepítőkész 
bennszülöttekkel elegyedtem szóba, 
ők rámutanak, hogy Mannazozmó 
tér 20. csakugyan nincx, illetve van, 
de a Fenyőpinty utcából nyílik, és 
a Mannazuzmó tértől legalább tíz 
perc gyalog. Továbbá nincs rá kiír: 
va, hogy Mannazuzmó tér 20., tehát 
csak azén tekinthető Mannazuzmó 
tér 20,-nak, mert az ott lakó és dol- 
ozó népesség valatnikor az ősidők; 
ben Mannazuzmó térinek kezdte 
Érezni magát, § e tévhítéhez azóta ís 
makacsul ragaszkodik. 

Elmeniem a Fenyőpinty utcába, 
és megkerestem a Mannazuzmó tér 
20.-at, ott egy finom modorú portás- 
sal találkoztam, aki elmondta, hogy 
hátul az udvar sarkában csakugyan 
van egy furcsa nevű szerviz, félfo- 
Eadás hétfőn, szerdán és pénteken 


megúszom, beállok a légióba, és az 
múnimum öt év 

Mi lesz velem, ha öt álló éven át 
még a sógort se tudom fölhívni? 

A pult mögött álló titokzatos asz. 
szony azt mondta, hogy akkor ís egy 
hét, szemének színc pedig a füstölt 
csülök főzőlevéhez volt hasonlatos. 

Másnap felszálltam a repülőgép- 
re, a mobilom viszont a Fenyőpinty 
utcai Manmazuzmó tér 20.-ban ma 
radt. Ezért aztán a Rcvót íx otthon 
hagytam, minek hurcoljam körbe a 
fél világon, ha még az e-mailjeimet 
sz tudom vele letölteni. 

Ülök majd valabol az Isten háta 
mögött egy lengerparti kávéző terü- 
szán, whiskyt iszom, hallgatom az 
óceán hullámainak maraját, és nem 
fogom tudni, mit mondott Setéth 
Vazul, amikor Cserszömörcére láto. 
gatott. 


COMPUTEFENOS £5 SZÁBAJT hé 


denciában, hogy őket ís a világra 
hozta egy baljóslatú égszakán, mind. 
egy, nekem az a rögeszmém, hogy 
rajtuk kell tartanom a szememet. 

Csak hát ez most nem működör, 
mégis túléltem. Kísérletem tehát azt 
valószínűsíti, bogy az átlagos em 
beri lény kábé egy hónapig elvan 
e-mail nélkül, sát Setéth Vazul nél 
kül is, feltéve, hogy renyhe intellek- 
tusát jobb híján whiskyvel, szivarral 
és néhány valáglappai szirvilálhatja. 

Aztán úgyis hazajön. és akkor 
már minden csodás 


Akklimatizálódni persze fokozzto- 
san kell, nem úgy, hogy felszállunk 
4 budapesti gépre, aztán fékevesz- 
tetten habzsoljuk a magyar napisaj. 


természetes, ha lefagy. 


tehát az 2 
n véleményt támasztja 
ezta 13 
tegyel 


1. kép. A 
DOS, Mac, Unicode stb. 


1030 és 1145 közör, újholdkar, te- 
Tleholdkor és Ramadán idején a fél- 
fogadás szünetel, 

Ekkor már délután negyed egy 
volt, a portás elmagyarázta, melyik 
út vezet ki erről a vigasztalan, vad 
vidékről, így aztán szerencsésen hi 
zatértem, befejezzem a múlt havi 
README-t, elküldtem, és másnap 
délelőtt a Fenyópinty utcai Manna. 
zuzmó tér 20.-ban toporogtam me- 
gint. 

Na, mi ván, kérdezte tőlem a pult 
mógőöti álló titokzatos asszony, aki 
nek méla, tőnődő arcvonásai voltak, 
és olyasfajta bekecset viselt, ami- 
lyet az alföldi böllérek húznak ma- 
gukra téli hajnalokon, amikor a ser- 
téspopuláció életét és testi épségét 
veszélyeztetik. 

Se kép, se hang, mondtam, és 
centinként pöcköltem feléje az asz- 
talra helyezett mobiltelefont 

Egy hét, mondta ő, miközben te- 
kintete az ablakon keresztűl a Fe- 
nyőpinty utcán, sőt a Mannazuzmó 
téren túli messzeségekbe fúródott. 

Mondtam neki. hogy a szolgáltató 
szerint ők az ilyesmit negyedóra 
alatt rendbe hozzák. de erre semmi 
módon sem reagált. Azt is mond- 
tam, hogy másnap elutazom, távoli, 
veszélyes országba megyek, 5 ott 
valószínűleg szélsőséges iszlám ter 
roristák. ejtenek majd foglyul. 5 
mielőtt kivégeznének, főlhívnám a 
szeretteimet legalább. Ha podig ezt 


megokosodik 


Borzalom. 

Utazás közben azért ragaszkodom 
az e-majlhez, mert vannak hírfeve- 
lek, amelyekből mindig megtudha. 
16, merre járt és miket beszélt Setéth 
Vazul, Mellesleg a világlapokat is 
veszem, hiszen akad bennük min- 
denféle szórakoztató, színes csacsi 
ság a nemzetközi politika tárgyköré- 
ből. továbbá a világ fontosabb gaz- 
dasági, pénzügyi, kulturális, tudomá. 
nyos és egyéb újdonságait illetően, 
ez mind nagyon érdekes, de nem 
fontos. Nékem Setéth Vazul a fon. 
10s, vagy az ő brancsából akárme. 
lyik ámokfutó, teljesen függetlenül 
attól. hogy ezekről az urakról né. 
hány éve még nem tudott senki, a 
saját anyjuk se mindíg tartotta ovi- 


3. kép. Efféléket szoktunk Photolmpacttal előállítani 


imenet kódkiosztása lehet ISO, Windows, 2. kép. Az ExAb jelenlétében az EPOC Ward fölöttébb 


tót, sőt fejből megtanulunk minden 
olyan tudósítást, amelyben Setéth 
Vázulnak vagy társainak a öeve fel. 
bukkan, Ezzel úgy járhatunk. mint 
a lágerből kiszabaduló fogoly az 
öroszkrémtortával, tehát belepusz 
tulhatunk a gyönyörökbe. Fő a mér 
téktartás. A gépen nem újságot kö. 
vetelünk. hanem innívalót, és az 
elkövetkező napokban ís alaposan 
meggondoljuk, mi a tecndő. amikor 
egy napilap és egy üveg bor közöm 
lehet választani 

Továbbá a tévé ís maradjon ki. 
kapcsolva. 

Mindamellett második naptól kez. 
dődően kezdtem letöltögetni az 
€-mailjeimet, de előbb csak a Revót 
használtam, aztán a netBookot, és 


11 


TECHOGRA 


ezen a szinten meg 6 állam kesz 
nozná. 

Varuna elindítása nem súrgés 

Sajnen egy vezércikket kellen 
nom hamarjában, de 
oldottam a netBodkon 
szövegszerkesztő-képességei 
tanában némiképp felyuvultak 


azi ís me 


HTML -tci 
rajta konvertálni. azaz a netB. 
(agy a Reváról) egyenest a 


mehet a formázoti 1. 


etk 


n ketl asztali gépet ki 
tatnom Ez egy XConvezter 
alkalmazásnak köszön 
hogy a továbbiakhun akár a húszde. 
kás Revón is teljesen szabványos 
RTF vagy XLS (esetleg DBF) állo- 
mányt hozhatok lére (lásd az / 
per). az elküldéséhez pedig nem kell 
más, csak egy mokiltelefon. (Ha 
már ut tartunk: hazatérésem után el 
k- 


mentem a Mannazúzmó téri at 


zatos asszonyhoz, és visszak; 
tőle a mobilomat, aminek csak a 
kasznija a régi, a belsejét, 4 
tálkáros, mindenestül kicseré 

Másodsorban találtam egy alkai 
mazást, amely az EPOC Word ké 
pességeit éppen abban az irányban 
bővíti, ami szá 
vegszerkesztőnél a 


felé. A neve ís erre ul. ExAb, mini 


Expand Abbreviatiom 


mészetéből fakadóan at MS Word 
AutoCorrcét, illetve AutoText szol 


áltatására emlékeztet, azzal a kű 
lönbséggel, hogy az ExAb önálló. 


szövegszerkesztőtől független al 
kalmazás (lásd a 2 képed. a le 
velezőprogramban vagy a Prcse 


tion Makerben éppúgy működik 
mint a Wordben. Rövidítherünk e 
msúl- vagy webcin ilyes 
mivel találkozva az ExAb elindít; 
o vagy a bőg 


cet ás, 


ja a levelezőprogran 
gészői, tartalmazhat a rövidítés álko 
mánynevet, ekkor az ExAb meg 
nyítja a megfelelő dokumenburex, 
illetve elindítja a megfelelő alkal 
mazás Emellet hajlandó péktául 
arra, hogy valamely adatbázttból 
kikeresse azt a rekordot, amelyik a 


YAN 7001. FEBRUÁR 
kurzor előtti szót tartalmazza, magd 1 Az új verzió annyival ügyesebb, hogy ebből . szép nagy IPG állomány volt, szakszerűen Az oldalszerkesztés roppant: intuítív: rő, 
 tekorú áltatam Kijelölt mezőível írja felül. a tengemyi szápségből dírekiben, woboldalt. . fölszeletelve és opcimalízálva, a linkek a sze éppen olyan, mintha grafikát hoznánk 
Tud még titkosítani, tehát kódol és dekódol, — kovácsol, tehát e program birtokában a niiv . lelkék megfelelő koordinátáihoz kapcsolva. létre, van egy háttér, előte vannak objektu. 


f ni. ha be 


Pia 
lelkének leglidérőesebb tartalmait ís HTML rábban ilyet nem tudott. elrendeződésük. A szövegsor vagy szöveg. 


a a szövegbe, hogy . webművész gyakorlatilag bármit elkövethet,  árn ezt nem a 


tolmpact állítótta elő, ő ko- mok és ezeknek van egy bizonyos mélységi 


SIN(LOGKABS(C38-11Pl)) je és 


hazuda 


tömb ís objektum, lehet húzni-vo 


ni ido-oda, 
pész, egy énelmesebb, mu 
jom tíz perc alatt megtanulaá. Az objektum 
természetesen lehet részben átlátszó, így ár 
szjlik. rajta 


henye háttér meg a mögötte húzódó 


ei ertsd égy KÁRÓ övárok 
Csúc5 benyújtotta 47 nem nagy kunszt, de ia ezt működni látjuk a 
átvilágítás módosáj[ 5: 
javaslatát 4 z 9 


A Pénsúgynálni 


böngészőben (7. kép), és tudjuk, hogy ez spe 
csal nem grafika, hanem valódi HTML doku. 
mentum, akkor azért lehet csodálkozni egy 
s, mert hiszen eddig 
kihasználni u progr 


keveset. És ez még isi 


ertáék sg eves eszünkbe se juta 


exk 


nrddgátt 4 § luzívabb  csalafintaságait, de persze annak 
tesneatáságáál követ kéeszátötá sincs akadálya! kattintunk kettőt-hármat, é. 


lett egy nem mindennapi szöveges oldalunk 
(8. tép). Öszintén szólva nem igazán tudom, 
hol lehetne a siker reményében alkalmazni 
egy ilyenfajta layoutot, de ahhoz kétség nem 
férhet, h 

Ha jól sejtem, a Photolmpact nem tartozik a 
széles körben ismert all 


gyönyörű. 


mákot tehát alkalmas arra, hogy látványos effekmu. 
Menet tlttt aa 


kéreteféétség felaldosat ha ez a cél. Ha nem, akkor nézelődjünk 10. 
Lelek vább a piacon 
Fi ELEG KÉEV OZ] 814 BE 


7. kép. Átlátok ra 


Flash 5 is van, de azt gyanítom, hogy a világ 
hálóvándorainak lelkében akut flashmérgezés 
kezd kialakulni. Sót még csak internetezni sc 
muszáj ahhoz, hogy az ember torkig legyen a 
Flash áldásaival, fogunk egy cédét, amelyen 

ki valami számunkra ís előnyös dologról 
akarna meggyőzni minket, bedugjuk a meg; 
hajtól 


0 E e smger e pe egere epe 


a, és rógvest elindul egy animáció, ami. 
nek sc füle sc farka, viszont hosszú és nem 
vezet szhová. A hálón ez persze g: 
ám on a műalkotás befogadója általában véle 
ményt ís nyilváníthat, ezért van az, hogy a 
Flash-parádékat többnyire ki is lehet kerülni. 
látunk egy pre-nyitóoldalt, amiról eljuthatunk 
ődi nyitóoldalra, ami lehet Flash-sel 
vagy Flash nélkül. Az utóbbi oly. 
cgy weboldal lenni szokott, a Flash-old 


aribb, 


yen 
vi 
nagyon mozgalmas, tök értelmetlen és 
nem visz sehová. 

A cég felvett egy Flash-ánímátort — flash. 


9. kép, Ilyen honlap csakugyan létesik, ám eredetíleg kissé szürkébb. A 


: bér 6. kép, A tervező élettel tóltheti meg a száraz híranyagot Drenmwesverrel némiképp feldobtam 
sk ű morolmpactó, dok . málhatja, még tanulnia Most viszont úgy szelete. mint egy dalos mant —, ő pedig igyekszik a fizetésért meg 
v be kell hozzá, impact használata rop- . ajkú portugál halásztegény, és persze sokkal dolgozni, hogy ki ne rúgják. Így aztán min, 
ee e ecembertben even . pant egyszerű. Úgy nyit meg egy létező web- . készségesebb, mini a hasonló céld hónprofi . denki láthatja, hogy protumus van jelen, 
Erek alt, mint egy eruéikát, például a 4. képen programok. Azoknál pontosan kell tu 


ni, mit az oldal ennek ellenére használható. 
nyitoam egy teljesen akarunk, ítt nem feltédenűl. (Noha persze Ta 
rocmáln HTML állományt, majd a Photo. előnyös, ha keblünkben az oldal működésére 


aly áprilisban volt ítt szó a Flaxh 4-ről 
akkor említettem néhány olyan helyet, ahol a 


mpszertenrtó eszközetvel némiképp . vonatkozólag néhány kósza idea tanyát ütött.) vektorgratikus animációk úgy jelennek meg, 
znk annyatas kedjeetottan. minthogy korábban nem volt Egyszerően meghívjuk a texasi láncfűrészes hogy nem legázolják, hanem mondhatni fel. 
kép a e ÉPP mácsás. ÍRY vásznnt annyira szép gyilkost, aki ítt a Slicer névre hallgat, ő szét . dobják az oldalt. Nagyón szép dolgokat lehet 

4 ésa hetőleg lett, hogy a szívnek meg ketl szakadnia néz, fölvázol egy akcióprogramot, eri bemy- a Fizsh révén alkotni, azóta ís találkoztam 


vészetesen az ckdal alapja eddíg íz egy — tatjar5. tép), mi jóváhagyjuk, és annyi, ilyenekkel, de mindegyikkel csak egyszer 
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program több. újdon 
ággal szokott elő: 
rukkolni olyunkor, mi 
kor u verziószámát 
egy századdal (mond; 


matehbotok juk 3A1-ról R32-re) 
matchori emeli. Ezzel együtt 
eszt valószínű, hogy a 
óimok Drcamweaver 4 még 
horgok így is a legjobb web 
kiogószítók B szerkesztő a piacon, 


tós ha az Adobe G. 


50 jobb, mert azért 


ennek ís van egy csé. 
lye. Jövő. hónapban. 
har 


megnézzük 


ís úgy akarja, 
Melles 
leg a Dreamweaver 
nek továbbra is meg 
van a mátkája, a Fire 
works nevű web. 
képszer: 
kesztő, olyan, mint 


például az egérmutató a esalik" szó fölé 
kerül, eltűnik a hólgy és a helyén megjelenik egy műanyag lótetű 


orientált 


a Photolmpact. csak 
Ugyanis attól, hogy egy oldal sz 
akár nagyon szép - nem fogom még egy 
elátogatni, csak akkor térek vissza, ha 
érdekel a tartalom, vi 
zont ebben az eset 
ben nem győnyörködi 
ikarok, hanem olyasni 
vagy letölteni, Persze 


— vagy — rettentő profi, Profizmusát két dolog igazolja 


zer részint a felhasználói felület (lásd a 72. ké 


pen), arrú olyan, mint a Dreamweaveré vagy a 


azén legyen mutatós az 
az oldal a maga mód. 
ján, mondjuk, ne les 
n rondább, mint 
egy félig szétszedett 
Szaratov. hűtőszekrény 
a hulladéktelepen, s ak 
kor már jó. És ne le. 


gyen animálva, ha sza: 
bad kémem. Maximum 
kis gombocskák izegje. 
nek-mozogjanak , de az 
oldal egésze maradjon 


veszteg. Ha viszont azt 
hisszük, hogy . azért 
intemetezik . tengersak 

ber szerte a világon, 
mert szép weboldalakat 
akar látni, akkor zsé 


11. kép. Szintén egy feljavított oldal, az eredeti, némil 
ványt egy csöndes, vidéki vasútállomás képével próbáltam emberkó 
zelbe hozni 

niális programozói gár 

dánkat képességű  grafikusokkal 
ik a kezükbe a legjobb 
ecsetet, ami ma kapható, ez pedig 
alőszínűleg továbbra is a 9. képen látható 


Flashé, másrészt pedig az ár. A Fireworks 5.0 


gyakorlatilag semmi újat nem hoz a 4.0-hoz 


webfes képest. viszont a 149 dollár 


Gyakorlati használhatóságát tekintve — Isten 
Dreamweayer 

Az egy évvel ezelőt 
ti állapotokhoz képest 
(akkor volt szó ítt ró 


ugyanis) decens v 
ás, hogy  Fiash-gom- 
bokat tudunk az olda 
lon elhelyezni (ez a 
művelet 


ható a /Ö. 


képen), továbbá Flash. 
zöveget, tehát semmi 
animált GIF, Mellesleg 

anímációkhoz . in. 
gyenes stílusok a Ma 
tedin Exchange for 
imweaver nevű 
yen bőség: 
találhatók. Amúgy 
egyébként régen láttam 
olyan egész számú nő. 
vekménnyel (3 es 4) 
megtisztelt új verziót, 
ami oly kevés említés. 
ló újdonsággal 
büszkélkedne, mint az 
új Dreamweaver; a gyártó tíz ilyet tud felso- 


12. kép. A Tűzijáték igen drága, viszont nem fitok, hogy mennyibe kerül 


bocsássa meg nökem — sehol sincs a Ulead 
alább nyolc vagy nem újdon- — Photolmpaci 6-hoz képest, viszont ez utóbbi 
ék nak a teljes (nem upgrad 89.95 dollár. 
egyet már említettem, a másik ogy mármint a letölthető változaté, de a dobozos 
Asset Panel nevű izé (lásd a 41. képen), ara kiadásért ís csak egy százast mernek kéri 
szolyál, hogy a webállomáshoz tartozó képe- . Uleadék. 
ket (hangokat, animációkat ete.) egy helyről Aztán csodálkoznak, hogy nem viszik sem. 
kezelhessük. Parm gondolás, de pélr . mire. 
tául az IrfanView nevű ingyenes képnézegető 


téltó említésre. A. m 


Váncsa István 


DIGITÁLIS 


MÁSOLÓ 


max. A/a méret 


15 tap/ per 


6001600 dpi felbontás 


256 szürkeárnyalat 


50-20036 z00m 


alacsony másolási 


faxopdó 


Di 151p digitális másoló 
és nyomtató 


] digitál 


Háltídások 


.minolta Nu 
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Összefogóztra a bonyotulr akvízt 
ciós láncot, pontosan hogyan adakadt 
meg a T.Svstems? 

$. Ász Maga a mnzakció abban 
All, hogy a DaimlerChryuler a debüs 
49.9 százalékát eladta a Deutsche 
lekoerak, amely azt saját infor- 
tikai leányvállalataíval egyesítve 
T Systems néven működteti tovább. 

V. L: A debis mintegy tíz éve lé- 
tenik a DaimlerChrysler konszemen 
belül Az utóbbi időben egyre 
erősebben törekedtek rá, hogy az 
mformatikai céget önállósítsák, sőt 
esetleg a tőzsdén is megjelenjen. Az 
náltósítás most megtőrtént, bár 
nem maga az anyacég lépte meg a 
lépést. hanem szakmai befektetőt 
keresem hozzá — ez a DT -, és rajta 
keresztül készítette elő az önálló 
Piaci megjelenést. Így most giobális 
informatikai vállalkozás jön létre, 


ejöszéhez egyesíteni kell a kér je. 
8l jogilax független 


S. Á: Erről még cszk most kez- 
Sin szajd tángyatásokat. Jelenleg 
a debis IT Services Ueésottwzse, 3- 
letve a debss IT Services Dataware 
ceállóan  be- 
ejsőben 90 száza. 
dikban $1 százalék tulaj. 
10 a dcbamek. Szeris- 
ó- abboz, hogy a két 
ára so kerüljön, cióbb 
ezeset kell közös 


fonos mindíét cégben 
eljes tulajdoez szerez, de természe. 


és mikor döng erről? 
S. Á.: Nyilvánvaló, hogy a kü 
jeböző szgyságú tulajdossészek- 
hez külösböző jogok fűződnek, és 
a társzági szerződések ts eltérnek 
egyszástól. Ami a Dutaware-t illet; 
az 1999 mvemberében a debisei 
segkütött szerződésben vannak 
szalínok 2 kiseböségi tulajdon sor 
ult szerződés 
ahernatívá. 
nem dőlt el. hogy kő- 
Fik érvényesül majd a kö. 
—msafél enten 
: Én ezt a Uzésoéteraen szem 
d kscsét másképp látom 
£7 poráolom, a két cég ietegyá- 
sához nem fettétlenül szükséges, 
hogy a jog szruktárák megegyezze- 
elk, szaz azonos tulajdonosi ark 
nyokra söeekzdíjüsk. Az együttemű- 


T-Systems Magyarország 


Hosszú az út az új cégig 


A Deutsche Telekom február elején, egy berlini konferencián jelentette be átszervezésének utolsó állo- 
mását: létrehozta informatikai leányvállalatát, a T-Systemst. A cégben a német távközlési szolgáltató 
50,1 százalékban tulajdonos, míg a kisebbségi részesedés a DaimlerChrysler Services — a debis — tu- 
lajdonában van. A bejelentés szerint a T-Systems Németországon kívül 20 saját leányvállalattal ren- 
delkezik, többek közt Magyarországon is. A magyar leányvállalat szakmai bázisát a debis IT Services 
Magyarország Kft. két tagvállalata, a Dataware Kft, és a Unisottware Kft. adja majd. Az átalakulás rész- 
leteiről a két kft. ügyvezető igazgatója, Simonyi Ákos és Vinkovits László nyilatkozott lapunknak. 


ködéshez sokkal inkább a két cég 
egységes piaci fellépése szükséges, 
illetve a belső vállalati struktúra 
szinkronirálása Szerintem ez az in- 
tegráció kulcsa A Unisoftware 10 
százalékos kisebbségi tulajdonró- 
szét pedig a menedzsment részese 
ésének tekintem. Annak idején ezt 
azért szabtak meg ilyen alacsonyan, 
mert csak a menedzsment AZONOSU. 

lását kívántuk kifejezni vele. Abban 
persze egyetértek, hogy ez másfajta 
megel, enint a Dataware-é: ott való- 
tan rendezni kell jogi kérdéseket is. 


F 


Simonyi Álkos és Vinkovits Lászó 


A két cég tözel azonos piaci te. 
rüleszten műtődik. de a vevőköre 
teljesen kálóntózik. Így 
sem jellemző, kogy tözös 
voltának. Várható, hogy ez már 
gén megváltozik" 

V.L: A Dutaware akvizíciójánál 
az ís szempozt volt, hogy a koráb. 
ben megvásárolt Unisoftware mellé 

ityum céget találjon a debis, amely 
köegészítő tevékenységet folytat. 
Van azonban egy közös szegmens, 
az úgynevezett fővállalkozási tevé- 
kenység, abol mindkét cég jelen 
vam. Szerencsére eddíg nem kerül 
túnk olyan helyzetbe, hogy egymás- 
sal szemben kellett volna dolgoz 
munk. mert a vevőkörünk valóban 
eltért egymászól. Ez a szakmai tar. 
talmmat vizsgálva is kiderül: a Unú- 
software elsősorban a gazdálkodási 
És irodaasztorsatizálási  rendszetek 
területés működő megoldásszánító, 
mindemellee zemeti 

sú És rendszerfelügyeleti alkalmazá. 
nokkat ís kínál. 

S. A Én acm szíveszn használom 
tevékenységünk . megjelölésére a 
fóvállatkozás kifejezést, mer mar. 
keting íze van. Számunkra a lényeg 


érvényesítése. Ma 
[erárzomárdsés szep oszze j 


rastrukturálís tudás. 1996 óta folya- 
matosan dolgozunk a projektme- 
bedzsmenitel és a rendszerintegrá: 
Cióval összefüggő tudás megszerzé. 
séén, hogy a cég nagy projektekben 
sikeres legyen. A fővállalkozás szá. 
munkra inkább szerződésbeli kér- 
dés; adott esetben elvállaljuk ugyan, 
de nem ragaszkodunk hozzá. Jel- 
lemző példa a BÉT rendszere: ott 
Jogilag nem mi voltunk a fővállal- 
kozók, de egy olyan konzorcium 
tagjaként vettünk részt a projektben, 
amely a mi szempontunkból nyere- 


ségesen és remélhetőleg a vevők 
igényeit ís kielégítve dolgozott. Jo- 
gilag alvállalkozók voltuk, de a mi 
feladatunk volt a teljes projektveze- 
tés és a rendszerintegráció is. 
Magyarországon egyre élesedik 
a harc egy-egy nagy megbízásért. 
Ebben a harcban egy 9-I0 milliár: 
dos cég nagyobb eséllyel indulhat, 
mint két darab 4.5 milliárdos. Mi. 
kor tesz kifelé egységes debís cég 
Magyarországon? 

S. Á.: Itt én nem látok külösösebb 
problémát. Sót, az lenne a baj, ha a 
két cégben túl sok lenne az egymást 
átfedő elem. A migráció szempont. 
jából éppen a piacok különbözősége 
a legnagyobb érték; e nélkül az ín. 
tegráció mindenképpen piacvesztés- 
sel járna. Úgy lárom azonban, hogy 
a cégérték csak játék a számokkal, 
Ma már mindíkét cég elég nagy ah. 
hoz, hogy ne legyen szüksége ilyes- 
fajta megerősítésre. Finanszírozási 
szempontból pedig nem a cég saját 
tőkcereje, hanem a mógönc álló 
banki erő számít. És mindkét cégnél 
sokat jelent a mógótre álló nemzet. 
közi háttér, Ennek birtokában mind. 
kenen a korábbinál jelentésen jobb 
pozícióban ülhetünk le a bankokkai 
tárgyalni 

V.Ls A pic ma talán túlságosan 


ís különállónak tekint bennünket. 
Remélem, koordinált marketingfel- 
lépéseink eredményeként ez hamar 
Megváltozik. A szakmai kompeten- 
ciánk kiegészíti egymást, de egy. 
egy feladatra mindkét cég önállóan 
ís teljes mértékig alkalmas. Ma ís 
igénybe veszünk nemzetközi erő- 
forrásokat. Így a hazai piacon ta 
pasztalható eltéréseknél fontosabb 
azt mudatosítani, bogy itt egy nem, 
zetközi cég magyarországi egysé- 
géről van szó, amely 35-40 ezer fős 
hánérrel működik. Ennek több pro- 
jektünknél ís nagy je- 
lentősége volt. Úgy gon- 
olom, hogy a piacnak is 
elsósorban így kell ve- 
lűnk számolnia, nem két 
lokális cégként. Más cé- 
geknél például cégcso- 
portok vannak, vagyis a 
dolog pusztán belső el- 
számolás kérdése. Való- 
színű azonban, hogy az 
operativitásnak jót tesz, 
ha a vállalat átlátható. 

-Van a cégnek egy 
láthatatlan. tulajdonosa. 
Nevezhetjük Deutsche 
Telekomnak, de hívjuk 
inkább Matávnak. Mert- 
hogy a T-Systems létre- 
hozását bejelentő sajtó- 
tájékoztatón a cég ve. 
zérigazgatója munkatár. 
sunk kérdésre kifejtette 
- Magyarországon egyet. 
len partnerünk van, a 
Matáv". Eddig a debis 
magyar partnerei között nem sze- 
repelt ez a cég. Meglátásuk sze. 
rint mennyiben változik a helyzet 
azzal, hogy a Matáv maga ís az 
információtechnológia felé fordult, 
hiszen ieányvállalata, a MatávCom 
az SAP rendszerekkel kezdett fog- 
tat ? 

S. Ász A Matáv annyira van jelen a 
Datawarc életében, amennyire ez ín- 
dokolt egy olyan nagyvállalati vevő 
esetében, aki a forgalom három 
százalékát adja. Másrészt Németor- 
szágban ís alíg egy évre tekint visz. 
sza az a folyamat, amelyben a 170 
ezer fős Deutxcbe Telekom és a 30 
ezres debis migrációjaként új cég 
jó létre. Énhető tehát. ha másként 
látja a világot a DT és azok, akik a 
debis oldaláról érkeztek. A Data. 
"ware szemszögéből nézve azt mond- 
harom. hogy eddig tulajdonosi kép- 
viselőként nálunk kizárólag a ko. 
rábbi debis Systemhaus emberei je- 
lettek meg. A Dataware a mai na- 
Pig nem találkozott a MatávCom- 
mal mint versenytárssal, és nem és 
Számítunk rá, hogy a cég idén vagy 
akát jövőre a miénkhez hasonló te- 
vékenységbe kezd. 

- Ha megnézzák. hogyan jött létre 
a T.Spatemu, feltételezhetjük. hogy 
ez a forgatótányv esetleg Magyar. 
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országon is érvényesül: márpedig 
akkor szerephez juthat a Matáv. 


ém 

S. Ász Azt hiszem, ez a kép kicsit 
Neegyszerűsített, Az cddígi tapaszta. 
Tataim alapján arról van szó, hogy 
világszerte mindenki, így Némotor. 
szágban a DT ís felismerte, hogy a 
telekommunikációs piac kompetitív, 
a szolgáltatási árak zuhannak, így a 
telekommunikációs cégek rá van. 
nak kényszerítve, hogy egyre na- 
gyobb hozzáadott értéket tartalmazó 
szolgáltatást nyújtsanak, A DT ezt a 
problémát akarta megoldani, ami. 
kor szert tett a cégre. A mindennapi 
életben viszont óriási különbség van 
a tekintetben, hogy egy telekommu- 
nikációs cég mire képes, ha belép 
a rendszerintegrációs piucra, illetve 
hogy mire képes egy olyan vállalko. 
zás, amelyik ebben az üzletágban 
nőtt fel. Ezért nem hiszem, hogy a 
MatávCom tevékenysége egyhamar 
lefedné a Datawarc tevékenységét. 
Úgy látom, hogy a Matáv számára 
az IP.szolgáltatás felépítése jelenti 
a rendszerintegrációs kérdést, szá 
munkra meg az, hogy egy bróker 
miképp tud integrált környezetben 
tevékenykedni. 

V. L.: A kilencvenes évek elején 
a disztributív adatfeldolgozás kiala- 
kulása miatt az IBM kénytelen volt 
elmozdulni a telekommunikáció irú- 
nyába. Az akkori piac másik nagy 
szereplője, az ATAT megijedt ettől 
a lépéstől — hiszen ez az ÍT és te- 
lekommunikáció konvergenciájának 
előhírnőke volt —, és ellenlépésként 
megvette az NCR-t. A próbálkozás 
nem volt sikeres, mert ezék a cé- 
gek technológiai konvergenciában 
gondolkodtak. A dologból azonban 
annyi megmaradt, hogy ma, ami- 
kor már technológiai szükséghelyzet 
Van, azaz a nagy kapacítású adat- 
csatommák tömegesen vannak jelen, 
a kommunikáció pedig transzpa. 
renssé vált, újra lehet gondolni az 
adatfeldolgozás folyamatát. Úgy vé. 
lem, a következő 3-4 évben tech: 
nológiai váltás lesz, ami az adatátvi- 
telhez szükséges idő rohamos csók. 
kenését hozza magával, A mostani 
akvizíció egyébként már a szolgál- 
tatások szintjén zajlott, hiszen szol 
Báltató vett meg szolgáltatót, hogy 
olyan céggel jelenhessen meg a pia 
con, amelyben az IT és a távközlési 
tudás egyaránt rendelkezésre áll, A 
DT Németországban is erre törek: 
szik. és Magyarországon sem a jogi 
személyek számától függ a dolog, 
hiszen a DT a német piac mellett 
egyedül Magyarországon van abban 
a helyzetben, hogy ezt a struktúrát 
megvalósíthassa. Úgy látom, hogy 
2004-re a német piacon kialakított 
struktúra nálunk ís létrejön, termé: 
szetesen megfelelően kialakított már- 
kanévrendszer alatt. 

— Egy év múlva hol tart majd az 
integráció? 2002 februárjában is 
Tesz még debis Unisoftware és debis 
Dataware? 

S. Á.: Ezt ma még nem lehet meg. 
Jósolni, Az biztos, hogy erésen dol- 
gozunk majd az integráció megte: 
remtésén, és a piaci területek, a 
szakmai vonalak kijelölésén ís. 

V. 1.2 A cég neve mindenképpen 
T-Systems lesz, Az még nyitott — és 
másodrendű — kérdés. megmarad-e 
valamilyen formában a Unisoftware 
és Dataware elnevezés, ahogy Né- 
metországban ís megtartották a cé. 
gek eredeti nevüket, Ezek azonban 
ma már csak jelzós szerkezetek. 


Révész Gábor 
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sasznost oz ! KÉt egyforma, egy más forma 


Via Technologlos, A processzor ogy Újabb színes lézernyomtatókkal ismerkedett tesztlaborunk munkatársa. Mint már 
ú, Samuoi II kódnevű magra épít, é6 ) annyiszor, most is közelmúltbeli bejelentésük tette aktuálissá a készülékek bemutat. 
) ohátják bá kikibiájínyi másodlágos gyor- a PS 

sítótárral, Foglalata ugyanaz a Socket kozását. Ezúttal már a külső megjelenés is sokat elárult róluk, de Horváth László ter- 


) 570.mintamitaz intel használa Celo )  mészetesen elsősorban a nyomtatók képességeit igyekezett alaposan megvizsgálni, 
) rönakhoz, Az első változat órajl írok" 


venciája 750 megahortz lesz, ezt kö- mikor a Minolta Magyaror: 
veti majd a 800 és a 850 megahartzes szág tesztelésre ajánlotta leg- 
verző,. A Sámuei (lnek 100 vagy 139 újabb színes lézernyomtatóját, 


) —  megahenzes alóoidal adatsítje és [a magicolor 2200-as, körbenéztünk 
128 kilobájtos elsődieges gyoraltótára. [a többi gyártónál is az újdonságok 
van, valamint támogatja az irtal MMX. (között, hogy partnert keressünk mel. 
és az AMD 3DNowi mulimédtás tech- (lé. Sikerrel jártunk: az RA. Trade 

) —— nológiált, Gyártásához 0.15 mikromé- az Epson friss termékét, az Acula 
tetés technológiát használnak, így a] ser C2000-est javazolta a párbuza: 
félvezető. mórute kisebb lehet (62) mos vizsgálódás körébe. Kicsoma: 
négyzetműírméter], mini a jelenlegi (  golás után derült ki, mintha ikertest- 
Cyrtu1l4é. A progosszor 1 ,5 voltos ár.) vérek lennének: külzőre áz Epson és 
mot használ, ez a hókibocsátási is a Minolta ÖMS nyomtatója nagyon 
csökkenti, IDGNS, Tajpej) hasonló (/. kép). A harmadik készü- 

léket a Ricoh Hungarytől kaptuk: az 

. — Compactfiash és SmariMedia me- !  Aficio Colorbaser AP306D — szó 
móriakártyák értékesítését kezdi ! szerin is - egy másik súlyesoportba 
meg saját márkanevén az lome- ! tartozik. Eleve nagyobb formátumú, 
2. Márciustól lehet kapni a Com- ! A/B-as lapok kezelésére is képes, 1. kép. Két iker: az Epson Aculaser €2000 (balra) és a Minolta MS magji- — hertünk a kapott a 
paciFlash. kártyákat, kezdetben 16, ) rásdásul kerekes szekrénybe építve color 2200 (jobbra) ugyanúgy néz ki, kezelőpaneljúk és perxze 22 emblémá- 

32, 64 és 128 megabájt kapacitással; (2. kép), egy kiegészítő adagolóval juk más 
ugyanekkor kerülnek forgalomba a 16, ] kaptuk (így legalább könnyebben 


fotók nyorntatászk 


32 65 64 megabájtos SmartModia kár. [ . lehetett mozgatni, gurítgatnú). dows 2000 alatti vizsgálatokhoz ezi rancsértés csak a régebbi Epson Kiderült a fentiekből. hogy a M: 
yák is. A két új termékcsalád felvéte. Közös a három nyomtatóban, az illesztóprogramot telepítettűk. (A. nyomtatókkal való kompatibilitás  nolta OMS legújabt 

lével az lomega tároló és memória- ! hogy olyan hálózati berendezések.  Epsonnál hagyományos ESC/P? pa- miatt van, az opcionális PostSript 

eszkózők a készülékek eddiginél szé- ] amelyek révén nagy mennyiségben nyelv pedig na 


lesebb körében lesznek használhatók. ) és színesben valósulhat meg a 
áll a cég közleményében. (IDGNS, ) nyomtatás (a szokásos párhuzamos 
Washington) csatoló mellett mindegyikben talál; 
ható Ethernet hálózati illesztő ís). 
A mind nagyobb kapacitás helyett / Mivel a két A/4-es lapméretű esz: 
a tartósságra helyezi a hangsúlyt! köz szoros rokonságot mutat, a har- 
legújabb mereviemezénél a Max- /)  madik alany pedig A/3-as lapmére. 
tor. A Maxtor 5310X a mal mezőny- ] tű. így ezúrtal valamiféle versenyt 
ben viszonylag kis kapactásúnak szá- ( . emlegerni felesleges volna. 

mit (15. gigabájtos), dé a mémökök 
Különlegesen strapabírónak szánták. 
A. meghajtóban egyetlen adathordozó 
tányér és egyetlen írólolvasó fej talá ( Egyszerű volt kideríteni, hogy az 
ható (így a hasonló meghajókhoz ké- ) Epson kapta meg — nyilyán nem ín. 
Pest 70 százalékkal csökkentették a] gyen — a Minolta OMS nyomtató: 
mozgó alkatrészek szárát); különle- ) művét, és erre építette fel saját Acu. 
gessége az a mechanizmus, amely ) Laser C2000 nyomtatóját. Ez a ma. 
a rendszer kikapcsolásakor félrehúz- )  gyarázata a formai hasonlóságnak, 
zá és erósen rögzít a sérülékeny fe- ! ám a vezérlés és az illesztés már el- 
let. nem pedig egyszerűen .párkoló- ! tér a két nyomtatóban. Nyilvánvaló, 
Pályára" állííja a mágnéslemez egy er. (hogy a nyomtatási sebesség és a 
re kijelölt, nem használt részén, Ez ) terhelhetőség azonos a két A/4-es 
egyrészt megnöveli az élettattamot, )  lapméretű berendezésnél (ahogy azt 
másrészt csökkenti a meghibásodás ) a táblázat ís mutatja), Méréscink 
veszélyét. (IDGNS, San Francisco) mindkettőjűknél igazolták a figye. 
lemre méltó 20 oldalíperces fekete 
Két úl kiegészítől mutatott be a (nyomtatást 

Visor kéziszámítógéphez a gyár- Mivel az Aculaser C2000 alap- 2. kép. Egy behemót jószág: a Ricoh Aficio Colorlaser 3. kép. A kellékanyzgok fogyása ís Bgy 
tó cég alapítója és elnöke, Jeff ! vetően a PCLSe nyelven ért. a Win-  AP306D tő az Acalaser állapotjelzőjével 
Hawkins. A Paim OS-t használó VI- 
sar egyik funkcióbávító modulja lehet 


volt beépítve a 
vizsgált beren- 
dezésbe.) A há- neti laprendezőt k 
lózati eléréshez  Mínola OMS kínálja kiegé: 
mindössze any- ként A működési elvet tekini 
hogy  nyomtztóm 


jük közül 


ták egymás után fordulnak a lézerre 


4z eyemodute2, amit az Idoo Product MŰSZAKI ADATOK aktivált sz e 
Develőpmani készit. Ez a miniatúr ka: B tj volver-elv), az egyes iz 
mara a Visor bővítőrésébe Mleszthető. egy közbülső szal a 
Ún módot ad állóképek, iletve rövid nyomtatásig 

mözgóképek rögzítésére VGA felbon A magicolor 2200-ban a PCL6 
tásban (fokwte-lehérben vagy színes: mellett már alaptrtozék a P 
bon), A másik újdonság, a Margi Sy- Script Level 2 lapleíró nyelv, a 


CrownlNet háló 
felelő. illesztőprogtam Windows 
2000-beli telepítése után képes fo- 
adni a nyomtatnivalót, pers 
TP-cím beállítása után. Bőngészőből 
felügyelhető a nyomtató működése: 
az állapotjelzéseken és az alapbcál; 
Tításokca felül ítt a kellékek várható 


djjóprogram is ezt támogatja. 
csatolója a meg 


"tams fejjasrtette Presenter40-Go az 
zet folhasználók számára ís vonzó- 
Vá tóheti az eddig inkább egyén fel- 
használásra szánt Visot. A termék 
tögítságével a kéziszámítógépre fel 
lehet töltoni a PoworPoint bemutatót, 
Így elóg a PDA-t vinni az üzleti útra, A 
Visor összekapcsolható az írásvetítők- 
kal, és ogy távirányító révén a diák 


léptetése is tohatságos. NOGNS, Phoe- élettartamára statisztikai bocsiést is 

nú kapunk az eddigi nyomtatások alap 
Továbt híroink: ján 4. kép, 

www szamítastochnika ho Jobban ismervén a mechanikát, a 


Minolta OMS IZO0x1200 panthű- 


16 couzurezwono számírásreorgaka 


velykre növelte nyoztatójának fel- 
bonrását, és ezt a tesztábra ís íga- 
tolta, Színhelyességben a színfurási 
ayomatunk som talált kivetnivalót, 
a képek nyomtatása pedig fotómi- 
nőséget eredményezett 


A másolók felől a nyomtatók piacá- 
ra érkező Ricoh legújabb terméke, 
az Afició ColorLaser AP306D meg; 
felelő. altemativát jelent abban a 
szegmensben, ahol mát nem elegen. 
45 az AJ4-es lapméret. A nálunk sárt 
szekrény nagyságó készülékben két 
papírtáka és a duplex egység ís 
egybeépült A mechanika működése 
a fentebb. öznertetett revolver-elv 
szerinti ebben a készülékben is, csak 
most nagyobb méretben A mérés 


4. kép. Statisztikai jóslás" a magkcolor 2200 böngészőol- 
dalan 
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5, kép. Szemléletes oldalbeállítási lehetőségek a Ricoh 
meghajtóprogramjában 


DECUS MAGYARORSZÁG KONFERENCIA 


BALATONFÜRED 2001. MÁRCIUS 20-22. 


CoMmPAa 


Inspiration Technology 


Ígazolta a fokete nyomtatási sebes 
séget, a negyodakkora színes pezg 
Pedig a működési elvből következi 

Windows 2000. alatú, hálózati 11. 
lesztóséhez a PorNavígatort kell se- 
Kíségül hívni: az IP-cím beállítása 
és megadása után érhető el a Rico 
nyomtatója, Itt ís természetes a bön. 
gészőn keresztüli állapotfigyelés és 
beállítás lehetősége. 

Kétféle saját lapleíró nyelven ve. 
zérelhető áz AP3OGD; az egyik a 
PostScript Level 2vel, u másik a 
PCLSc-vel mutat nagyfokú hason. 
lóságot. Mindkét lapleíró nyelvhez 
létezik nagyon hasonló külalakú íl- 
lesztőprogram ís (5, kép). 

Felbontásméró tesztábránk igazol: 
ta, hogy a nyomtató négyzethüvely. 
kenként 600600 képpont elhelye. 
ésére képes. A színátmenetes teszt- 
ben a Ricoh-Script 2 mutatkozott 
Jobbnak. Fotók nyomtatásakor a Ri 
coh IPDL-C-vel készült képek is 
jól sikerültek, de azért a Ricoh 
Script. 2 meghajtóprogrammai vála. 
mivel szebb lett az eredmény. 


Összegzé 

Mindhárom gyalázol elmond. 
ható, hogy viszonylag gyorsan bol; 
dogul a színes, hálózati nyomtatási 
feladatokkal. Mindhárom berende. 
zés nyomtatási minőségével elége- 
"dettek lehettünk (bár természetesen 
volt különbség a nyomatoknál). 

Közös még bennük, hogy a jelen- 
legi piaci árszint alsó régiójában he. 
lyezkednek el. Az Epson Aculaser 
C000 a legolcsóbb, de a Minol- 
ta OMS a nagyobb felbontást és a 
PostScript nyelvet , nyújtja cserébe" 
a valamivel magasabb befektetésért. 
Ráadásul az első évben a Minolta 
OMS magicolor 2200-ban ingyen 
cserélhető a fekete festék, ily mó. 
don ígen gazdaságos monokróm há- 
lózati nyomtatóként is megállja a 


HOGYAN TESZTELTÜNK? 


helyét. Az A/3-as színes lézernyom- 
tatók esetében az alapkiépítést szok- 
ták 1340000 forint körüli áron kí 
játniv A Mit pedíg elég Jól kiég. 
tett törnyot ad ennyiért. 
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rosoft a Unix-rendszer 


SZOFTVER 


világában 


X-misszió 


Tavaly ősszel került a polcokra a Microsoft új stratégiai terméke, a Windows 2000 
Datacenter Server (W2KDCS), s általa a cég egyértelműen a jelenleg az IBM és a 
Sun uralta nagyvállalati piacra szándékozik betörni. Koral ugyan megjósolni, hogy a 
Microsoft mennyíre lesz sikeres a célterületen, de elemzők szerint van mitől félniük a 
Unix- és a mainframe-világban érdekelteknek. Kelemen Zoltán összeállítása. 


rel a Microsoftnak hódító ter. 

vei vannak. Az eddig kizáró. 
1ag Unix és IBM alapú nagyvállalati 
Piacon megjelenő új kiszolgáló - 
frisscssége és az ebből származó bi- 
zonytalanság ellenére — nem lesz el- 
hanyagolható tényező. A Datácen- 
ter operációs rendszere lényegesen 
többet tud, mínt a Windows 2000 
Advanced Server, igaz, elemzők az 
utóbbit — 8 processzoros bővíthető- 
ség. ikergépes konfiguráció és AD 
ide vagy oda — nem is tartják igazán 
látványos előrelépésnek az NT 4- 
hez képest. Ezt a véleményt látszik 
támogatni a Nerwork World is: a ki- 
szolgálók körében a legtöbb Win- 
dows-felhasználó egyelőre várako- 
ző álláspontra helyezkedett 

A Datacenter ezzel szemben erő- 
teljesebb érdeklődést váltott ki az 
TT-szákemberek körében. A termék 
32. párhuzamos processzort, valá- 
mint 64 gigabájtnyi memóriát tud 
kezelni, és négy fürtöt képes fel- 
ügyelni — ez a méretezhetőség pedig 
kielégítheti egy nagyvállalat, egy 
intemet- vagy alkalmazásszolgálta- 
1ó által megkövetelt kapacitást is. 
Mindemellett a Microsoft kezdemé- 
nyezte gyártói stratégiai szövetsé- 
gek, valamint a célközönség spe- 
ciális igényei a terméket jelentősen 
megkülönböztetik a W2K család 
többi elemétől. 

A Nerwork Computing szerint a 
Microsoft. eddig kilenc partnerrel 
körön. együttműködési megállapo- 
dást a Datacenterrel kapcsolatos fej- 
lesztésekről, és a partnerek egyike 
sem súlytalan szereplő az informa- 
tikai piacon: Bull, Compag. Dell 
Fujítsu, Hewlett-Packard, Hitachi, 
IBM. Stratus Technologies, Unisys. 
A szerződő cégek eltérő módon rea- 
álnak a megkeresésre, továbbá a 
megvalósítási. stádium is más és 
más. A Bull még csak bejelentette, 
hogy együtt fog működni a Data- 
centerrrel, ugyanakkor a Unisys 
már kifejlesztett egy 32 processzort 
működtető operációs rendszert. 

Feltehető, hogy a Microsoft a Da- 
tacenterrel kapcsolatban ís ki tudja 
"majd fejteni domináns, befolyásoló 
szerepét a már meglévő piacain, ha 
az NT-hívőket meg tudja győzni ter- 
mékének teljesítményéről, Annak 
ellenére, hogy a meglévő nagyfel- 
használók meggyőzése a könnyebb 
feladat, itt sem számíthat a Micro- 
soft sétagaloppra; a Datacenter új ter- 
mék, és vele a szoftveróriás olyan 
területre merészkedik, ahol a meg; 
bízhatóság kényes kérdés. 

Elemzők szerint a legnagyobb 
problémát a Datacenter és az cddi- 
gi. Microsoftaermékeknél megszo- 
kott adminisztrációs feladatok kö- 
zötti különbség jelenti. Egy nagygé- 
Pes központ lényegesen mélyebb ís- 
mereteket és nagyobb gyakorlatot 
követel meg, így a dokumentációk 
feldolgozása és az átállással kapcso- 
latos. válozásmenedzsmeni jelent- 
bet a legnagyobb kihívást azoknak 


K étségtelen. hogy a Dataccoter- 


a cégeknek, amelyek a Datacenter 
mellett fognak dönteni. Megeset 
már ilyesmi a számítástechnika tőr. 
ténetében; a Unix -adminisztrátorok- 
nak hasonló procedúrán kellett vé. 
gigverekedniűk magukat, amikor a 
Unix a nagyvállalati Kiszolgálók 


arénájába lépett, A különbség 
mindössze" annyi, hogy tíz-tizenöt 
évvel ezelőtt több idő jutott az árál- 
lásra, mivel nem volt a jelenlegihez 
mérhető verseny. A korábban szab- 
vánnyá, jobban mondva .kvázi- 
szabvánnyár váló Unix-verziók egy 
sor olyan specifikus műveletet vagy 
jellemzőt tartalmaznak, amelyek a 
mai körülmények között — a fejlő- 
dés felgyorsulása miatt — nem vál- 
hatnának szabványossá. 

A Datacenter tehát sajátos isme- 
reteket követel meg, egyesül benne 
a Windows-kiszolgálókhoz szüksé- 
ges adminisztrációs ismeret és a pár 
nagyságrenddel mélyebb nagygépes 
tapasztalat A. probléma abból fa- 
kad, hogy ezek a készségek ritkán 
találhatók meg egy személyben. A 
megoldást feltehetően a Microsofi 
És partnerei közötti együttműködés 
adhatja: a megrendelőknek igényel- 
nidk kell mindkét fél ismereteit, va- 
lamint a megfelelő képzési progra- 
mokat — már ha az adminisztrációt 
saját berkeken belül akarják megol- 
dani. . Forráskihelyezés esetén a 
Partnerek remélhetően biztosítani 
fogják a megfelelő szakembereket. 


Kereszteshadjárat 


A. Microsoftnak nehéz dolga lesz 
azokkal a potenciális vevőkkel is, 
akik lényeges rendszereiket Unix 
Operációs rendszeren futtatják. Az 
operációs rendszerek melletti vá- 
lasztás ugyanis legtőbbször hítéleti 
kérdés, ennélfogva fanatikusok által 
gerjesztett vallásháborúknak nézhe- 
tünk elébe. A legtöbb unixos nem 
szereú a Microsoftot és operációs 
rendszerét, így várhatóan a Datu- 
Centert is kritikusan fogadják majd. 
Ily módon nem meglepő, bogy a 
szoftveróriás és parmerci marke- 
tíngstratégiájukban a kifizethetőbb, 
Intel alapú hardverekre helyezik a 
hangsúlyt. Érvelésük szerint nincs 
ök az ablakos rendszer száműzeté- 
sére a kínált jellemzők (méretezhe- 
tőség. megbízhatóság és felügyelhe- 
tóség) mellett, ha ráadásul komoly 
megtakarítások várhatók a hardver- 


oldalon. A Datacenter mégsem lesz 
könnyű eladni, hiszen még nem le 
het megbecsülni, hogy mennyibe 
kerül az utólagos támogatás, képzés 
és egyéb — a TOO kategóriába eső 
— tétel. A Microsoftnak Unix-he- 
gemóniát felszámoló missziót kell 


folytatnia ahhoz, hogy elismertessz 
termékének létjogosultságát a po- 
tenciális vásárlók körében. 


Felle 


Három területen fejlesztették a Da- 
tacenter Servert az Advanced Ser: 
verhez képest: a Datacenter mére. 
tezhetőbb, több gondot fordítottak a 
működés biztonságára és a felügyel 
hetőségre. A maximális processzor- 
szám nyokról 32-re emelésével, to- 
vábbá a memória 64 gigabájtos nő- 
velésével a méretezhetőség megug. 
ron. Jóllehet a Sun Microsystems 
ES10000 gépe 64 processzorig bő- 
víthető. a 32-re bővítés nagy ugrás 
az Intel alapú világban. Ha ehbez 
hozzávesszük, hogy a legnagyobb 
Inrel-órajelhányados közel kétszere- 
se a kapható Sun gépekének. akkor 
Érthető a nagygépes világban ta. 
pasztalható izgatott fogadtatás. 

A fürtök csomópontjainak kettő- 
ről négyre emelése bővíti a mene- 
dzselési és terhelési lehetőségeket. 
Egy fürtbe akár 1024 processzor is 
köthető, nagymértékben megnövel- 
ve a teljesítményt. A fürtök számá. 
nak növelésével könnyebbé válhat 
a verziófrissítés, mivel a biztonsági 
szerver akkor is elérhető, ha va. 
lamelyik aktív szerveren nem lehet. 
séges a frissítés. Hasonlóképpen. 
a négy csomópont biztonságosabb 
működési eredményez. 

Aztán a Datacenterben mentesítik 
a processzort a TCP/IP-adatok és 
-processzek közötti kommunikációs 
darforgalom kezelésétől. A Win. 
s00k Direct modullal a socket alkal- 
mazások a CPU megkerülésével fér 
nek hozzá a SAN- (storage arca net; 
work) hardverhez, így a CPU rezsi- 
je csökken — terhelhetősége pedig 
növekszik. 

A W2KDCS az első olyan Win- 
dows-verzió, amely a mainframe- 
és a Unix-világban már régóta í5- 
mert és üdvözölt szolgáltatással, a 
processzfelügyelentel is bír. Ezzel a 
szolgáltatással az. adminisztrátorok 
rendszerük eróforrássát oszthatják új- 
ra akár a processzor vagy a memó- 


COMPUTEFENORLD EZÁTT, 


nanerület szintjén s. A Windowskól 
eddíg hiányzó szoggáhatás agyan. 
Csak lupróbálzttammága miatt étr 
het bázzímztiamságot: nern tud egye 
lőre. bogy a Wndoss-alkalmazások 
megfciciócn  riscelkednek-e  magi 
egy processzfelügyeletet megval 

só operációs remszerben, azaz át 
verik-e a felügyeletet. vagy sem 


Elemzők szerint a Dataccnter me 
bízhatósága nem  garzotálhat 
rendszer körül ksépített és több ol; 

dalról biztosíton támogatási szerke 

zet nélkül. Nem véletlen tehát, hogy 
a Micrusofi fokozott figyelmet for 

dít a már ermmlítet szratégia szövet 

ségre. ehhez olyan tagokat keres. 

amelyet ellensúlyozni mudják a Mic 

rosoft gyengeségeit. valamint szak 

értelműkkel bozzájárutnak a Data 

center elindításához és működie. 

tésébez. Ennélfogya a Dutacenter 
értékesítését az OEM-partnerek vég 

zik — olyanok. amelyeknek meg kell 
felelniük bizonyos kvalifikációs kri 

tériumoknak: 99.9 százalékos elér: 
hetőséget, telepítési és konfigurá- 
ciós szolgáltatásokat, folyamatos 
ámogatást, rendelkezésre állász és 
változásmenedzsment-szolgáltatáso 
kat kell ajánlaniuk a kiválasztottak. 

nak. A Microsoft személyzeti szem 

Pontból is magasra emelte a mércét: 
Parmereítől teljes munkaidós Mic 

rosoft Certified Professional mánő- 
sítésű szakembereket vár. Termé. 

szetesen a körbehástyázásnak más 
okai ís vannak, nevezetesen, b 
Microsoft szeretne kimaradni a vá 
sártó-telepítő-szolgáltató- gyártó kö. 
zötti vitás ügyletekből és egymásra 
mutogatásból. 

Nem mondható azonban, ix 
Microsoft ne játszana tisztesség. 
sen. A cég partnerei csak akkor 
ajánlhatnak  Datacenteren alapuló 
megoldást vevőiknek. ha a megálla 
podás bizonyos hardverkóveszimé 
nyeket kielégít A követelmények 
teljesítését . igazoló . bizonyítvány 
megszerzéséhez 14 napos terhelési 
tesztet kell végezni egyes hardver. 
elemeken, a Dutocenter operációs 
rendszeren, valamint minden kernel 
módú meghajtón. Ha a teszt sikerte- 
len, akkor a problémák kiküszöbő- 
lése után azt újra kell kezőeni. 

Látható, hogy a Datacentert azok: 
nak a nagyfelhasználóknak szánták. 
akik hajlandók sokat fizetni a meg; 
bízhatóságért, és igencsak drágáll- 
ják az állásidót. idetartoznak a te- 
lekommunikációs cégek. bizonyos 
pénzügyi területek és az online vi- 
lág várható nagyjai, a navigátorok. 
az intemetszolgáltatók és az alkal- 
mazásszolgáltatók. Kérdés, bogy a 
fenti preferenciákkal megáldott vá- 
sárlóknak tényleg számít-e a hard- 
veren megtakarítható összeg, vagyis 
többet nyernek-e a Microsoft aján 
latával, mint a versenytársak dr4- 
fb. régebbi, de bejáratott és biz. 
tos techoológiájával. x 
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tockbolm északi peremén, a 
SZ szerü 

emlegetett Kista  Valleyben 
200 meghívott újságíró és stratégiai 
Sun-partner jelenlétében került se a 
Wireless Center of Excellence hi 
vatalos megnyutójára A mokbilinter. 
netes központ szalagját átvágó Leif 
vaty svéd kereskedelmi mv. 
meszter hangsúlyozta az elmált év 
ben számos észak-amerikai cég he. 
lyezte át fejlesztés- és alkalmazás. 


kocniinacrós központját a svéd fő. 
városba 

A Sun oddig a kalifornizi Menlo 
Parkban működtetem hasonló cent. 
rumot, de várható, hogy hamarosan 
Azsiában ís megkezdi modulinternet 
praci kooninációs tevékenységét 


Az internet hatása 


Robert Youngjokns, a Sun euró. 
Pai értékesítési elnökhelyettese el 


mondta, cége számára egyetlen per. 
cig szm volt kétséges, hogy Skand 


ában nyitja meg az új mobilin- 
temetes központot. Észak-Európá 
-DNS alapvető alkotócieme a 
ezért a Kisza Valley 
jóeálssabb helyszínnek 


28 százalékát ez a tér. 
vezető szolgálta 


szolgáltzsók (pé 
továbbá a vezető 


álózaáeszköz-gyártók (Ericsson 
helyettes k. 
éve volt. Az internet 


zzráaság 
s slmztották p. 


2 Sun Wirelewm 
Bunos Gevap elnökhelyettese a 
04 élerszílas. 
e ki. Piaciuutz. 
(zésére Mevatkoz. 
jósolta, hogy 2003-es a mo- 
hieszköz-használók száma elér az 
egymilítárdot Ekkora felhazználói 
táborra pedig szmdenképp ata kzil 
figyelni, és az egyes vállalatoknak 
jól átgondolt sraségjával kell ren. 
delkeznük ztbaz, hogy a lehető leg. 
joban kó tudják haszzálni a piaci 
helyzet nyújtsa lehetőnégeket 

A Sun Macrosywzems mobilszrzté. 
szájáról szólva Wetteren elmond. 
a. hogy ezen a területen ís tartani 
sáarják élvoralbeh pasci pozkczógz 
hat. Méméségi termékekkel és szol- 
Káltzásokáai állnak az ügyfelek 
remdetkezésére, ügyeinek rá, hogy 
megvédjék a feltasználók korábán 


noknleszk 


HÍRHÁTTÉR 


Mobilinternet-megoldások 


$un-központ nyílt Stockholmban 


Február 15-én nemzetközi sajtótájékoztató keretében jelentette be a Sun Microsystems, hogy mobil- 
intemetes fejlesztésekre önálló központot nyit Stockholmban. A svéd főváros Kista Valley elnevezésű 
ipari parkjában megtartott ünnepélyes avatásról Zimányi Katalin hozott tudósítást. 


befektetéseinek értékét, és végül, de 
nem utolsásatban, hogy alkotó mó- 
don építsék tovább partnerkapcso- 
lazsikat. 

A Sun mindig ís figyelembe vette, 
hogy a piacnak alapvetően intel. 
gens szolgáltatásokra, nyílt fejlesz. 
platformokra (Java, WAP, XML, 
Open Source), valamint nyílt és 


közön dolgozhasson. Ennek érdeké: 
ben mindenre kiterjedő infrastruk; 
túrát, szolgáltatásokat és a piacra lé- 
Pést segítő, támogató szolgáltatást 
nyújtanak a mobilmegoldások fej, 
lesztőinek, Az együttműködés. a 
tesztelés lehetősége, a konyha. 
kész" infrastruktúra biztosítása le. 
hetővé teszi a fejlesztési ciklus lerő. 


Rober Yoangjohas, a Sun európai értékesítési elnökhelyettese 


skálárható alkalmazási plarformok- 
ra van szüksége. Wettersten úgy vé. 
I a Sum kínálata mindenképpen 
megfelel az imént felsorolt követel- 
ményeknek Emellet tevékenységé- 
vel aktívan előremozdítja a fejlődést 
mind az intemet, mind a mobilszol- 
gáltatások világában Egyetlen pél- 
da a sok közül. múlt év októberében 
a cég külön mobilvállalkozási ala. 
pot hozott létre. 

Peter Cuszingbam, a Sun EMEA 
profeszzioeális szolgáltatásokért fe. 
lelős elnökhelyettese arról adott 14. 
jékoztatást, bogy a vállalat világ 
szerte ezer mobalprojektet bonyolít 
A világ. az élen Európával, abba 
az izínyba halad, hogy hamarosan 
nemcsak a hagyományos, asztalhoz 
kötöe szternesszolgáltatások lesz. 
vek ingyenesek, hanem a mobil 
gíleatások ís. Peter Ounning- 
har év csapata már erre az új (euró- 
Pan) trendre készül. 


Wireless Center 
01 Excellence 


A sackholmi megnyitó ünnepség 
befejező részében Rolamd Wingulst. 
a Wizelesz Center of Excellence 
igazgatója kért szót. Winguárt a mo- 
tihmernetes központ misszsójának 
tekinti az ügyfelekkel És a part. 
merekkei közösen végzett munkát 
Az új svédországi centrumban a 
Sum giotáits távközténs szolgáltatók. 
Hul, hálózzteszköz szolgáltatókkal, 
a legkülöebözőbb vállalkozásokkal 
és függeten szoftverszállítáktkal sze. 
teme együműködsi A közös cél: 
mobimegoldások tervezése, építé. 
sz, tesztelése És remdeltesésszerű 
üzembe állítása. 

Úgy alakították ii a központ mű 
ködési modetljét, hogy a kívánt in 
formácsón czácziem betérő ügyfél a 
nek legmegfelelőbb ópontban kap- 
Hansa meg. és a legalkalmaszbb esz. 


(Fotó: IDGNS Image Bank) 


vidítését, ami kornoly idő- és pénz- 
beli megtakarítást eredményez. 

A Wireless Center of Excellence 
laboratóriuma élő tesztkörnyezetet 
biztosít, és — Winguist szavaival él- 
ve— ,értékláncot alkot": az architek 
túra szintjén megadja az irányvonala- 
kat, megoldáskészleteket kínál és a 
legjobb gyakorlati alkalmazásokból 
merít példát. Választ ad olyan kér- 
désekre, mint például: . Hogyan ter: 
vezzünk mobilinternetes portált?" A 
központ igazgatója elmondta, hogy 


Scott MeNealy, 


az értéklánc üzemeltetésében kez. 
detben 17 fő vesz részt, hamarosan 
azonban már harmincan lesznek 
Svédország előnyeit ecsetelve 
Wingunst rámutatott: az észak euró. 
psi ország az Egyesült Államokat 
ís megelőzi nemcsak mobiltelefon 
használat, hanem  információteeh- 
ológiai befektetések tekintetében 
ha. Az IDC-től kölcsőszött adatok 
szerint Svédország a nemzeti Össz 
termék $ százalékát, míg az Egye- 
sált Államok csak 7 erázalékát for. 


(Fotó: IDGNS Image Mani) 


ítja információtachnológiai befekte. 
tésekre. 2001-ben a svédországi mér 
nökképzés kapacitása a jelenleginek 
kétszerese lesz, és kifejezetten ked. 
vező adózási rendszert vezetnek be 
a külföldi vállalatok számára. Ha 
mindezeket a szempontokat akár 
külön-külön, akár együttesen figye 
lembe vesszúk, nagy jövőt jósolha- 
tunk a Kista Valleynek. 


A nagy kísértet 


A Sun Wircicss Center of Excel 
lence (hrtp:ffwww.sun.selwireléss) hí- 
vatalos megnyitója után igen érde. 
kes, közel kétórás panelbeszélgetés- 
re került sor. 

A beszélgetést  Sven.Christer 
Nilsson, a StartupFactory nevű füg- 
getlen vállalkozás igazgatója vezet- 
te, és az ínternet- és a telekommu. 
nikációs ipar vezető cégeinek kép- 
viselői vettek részt benne. Jelen volt 
többek között Ann Wettersten, $7u- 
re Őstlund, az Ericsson Messaging 
elnöke, Augusrin Nuiez, a Telefőni 
ca Espafia mobilintemetes szolgál- 
tatásokért felelős technológiai igaz- 
gatója, valamint a Nokia, a Sie- 
mens, a Locent, a Halcbop, az Insti- 
net, a Mobey Forum és a Europoli- 
tan képviselője. 

Moderátorként Nilsson dolga az 
volt, hogy szándékosan sarkított vé- 
lemény megfogalmazásával élénkít- 
sz a beszélgetést, és egyben gene- 
rálja a vitát. Nos, Nilsson első, vítá. 
ra ingerlő állítása az volt, hogy a 
"öd.com (a död svédül halált jelent), 
not.com korszak hamarosan utoléri 
a mobilintemnet világát ís. A gondo- 
lat természetesen heves tiltakozást 
váltott ki. A panelbeszélge: 
tés szereplői egytől egyig 
egyetértettek abban, hogy 
korai volna még a dötco- 
mok halálát ís megjósolni, 
nemhogy a mobilinteme. 
tes vállalkozásokét. Sokkal 
szerencsésebb úgy értel. 
mezni a mai piaci helyzetet, 
hogy egy nagy kísérleti 
korszak kellős közepén va. 
gyunk, amelyben nincse. 
nek abszolút értelemben vett 
killer (szabad fordításban 
nyerő) alkalmazások, ha. 
nem szabad mindent kipró. 
bálni, ami él és mozog 

A hozzászólók szerint az 
SMS alapú mobilintemetes 
szolgáltatásról . például a 
nagy kísérlet közben rövid 
úton kiderült, hogy ala- 
csony profittartalmú üzlet. 
Ag. Kiderült továbbá az ís, hogy az 
európai felhasználók — a várakozá- 
sokdal ellentétben - nem rohannak 
WAP-telefont vásárolni. Jelenleg 2 
szárajék körül van a WAP elterjedt. 
sége. és legkevesebb két-három 
évet kell várni, amig számottevően 
megnő a WAPellátotmág. 

A Telefőnica képviselője némi 
íróniával megjegyezte, hogy a ,ja- 
Pánok okosabbak voltak nálunk". 
Az i-Mode ugyanis it és mont törté. 
nik. intelligens és széles körű mo. 
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biliatemetes szolgáltatásokat kínál a 
felhasználók millióinak. 

Felmerült a kérdés, hogy a közel 
jövő felhasználója vajon hajlandó 
lesz-e fizetni a mobiltelefonról el; 
érhető intemetes szolgáltatásokén? 
A válasz egybehangzó igen volt; a 
kérdés csak az, hogy milyen szol. 
gáltatások számíthatnak fizetőképes 
keresletre? Augustin Nufiez (Tele. 
fónica) ebben a kérdésben ís hozta a 
formáját: közölte, hogy a piac csak 
a beszédhang alapú szolgáltatáso: 
kért hajlandó fizetni, Mások úgy vé 
lekedtek, hogy a mobiltelefon-hasz- 
nálók a valódi vagy nagyon is pilla 
natnyi értéket képviselő információ. 
kért hajlandók fizetni. 

Megint mások szerint akkor kö. 
szönt be az igazi mobilinternetes 
korszak, ha majd létezik világszab. 
vány. Sven-Christer Nilsson egy ál- 
lítólag George W. Bushtól származó 
idézettel zárta le a vitát: , Holnap 
jobb lesz a jövő." 


Derűlátó Sui 


A közelmúltban a , Sun két arca" 
címmel közölt elemző írást San 
Franciscó-i társlapunk, a The Indus 
try Standard. Mark Boslet jegyezte a 
cikket, amelyben többek közt meg. 
szólalt Scott McNedly, a Sun elnök- 
vezérigazgatója is. A bevezetőben 
Boslet Wall Street-i elemzőket idéz, 
akik azt jósolják, hogy idén az IT: 
befektetések növekedésének értéke 
világszerte alig éri majd el a 7 szá. 
zalékot (a korábbi jóslatok legalább 
12 százalékot ígértek). 

McNealy a következőképpen kom. 
mentálta a borúlátó jóslatokat: , Min. 
dig is szerettem a nehéz, erőpróbáló 
időket. Rendszerint ilyenkor válik 
el. hogy ki halad az élen, és ki köve. 
ti a másikat." MeNealy odáig megy, 
hogy azt mondja; az IT-költekezés 
mértékének csökkenése egyenesen 
kedvez a $unnak, Ilyenkor ugyanis 
a vállalatok általában többet vásá. 
rolnak olyan szerverekből, amelyek 
márkáját már ismerik és használják. 
hogy a későbbiekben esetleg ne 
kelljen szállítót váltaniuk. Ez utóbbi 
megoldás ugyanis mindennél költ. 
ségesebb volna 

Flemzői vélemények szerint a 
Sunt valóban nem érinti komolyan 
az TT-költségvetések beszűkülése. 
A negyedéves pénzügyi növekedés 
1999 decemberében 27 százalék. 
2000 szeptemberében 60 százalék 
volt; a második negyedévi értékesí 
tés 44 százalékkal emelkedett. 

Tom Kraemer, a Merrill Lynch 
elemzője óvatosan fogalmaz a $un. 
nal kapcsolatban: , Az amerikai gaz. 
aság növekedésének lelassulása 
megnehezíti a cég jövőjének bizton. 
ságos előrejelzését" A. stockholmi 
mobilinternetes központ megnyitója 
azt az üzenetet hordozta, hogy - 
Kraemer véleményével ellentétben 
- a cég világos jövőképpel és átgon. 
dolt stratégiával rendelkezik, 36 
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intermabonal teljes évi bevétele elérte 
a797.2 milió eurót, ez B6 százalékos 
növekedést jelent a megelőző évhez 
mérten. (IOGNS, Berün) 
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karácsonyi vagy 
szóló ajándékra köt. Chuck Cebuhar, 
a Sean Önine elnökhelyettese el: 


ÚJ GAZDASÁG 


Irány az internetipar! 


Minden rosszban van valami jó. Az internetpiac konszolidációjában például az, hogy 
végre a helyükre kerülnek a dolgok, és értékükön mérik őket. Zimányi Katalin az új 
gazdaság szereplőire váró kihívásokat veszi számba. 


New York-i Accenturc szakta- 

nácsudó csoport és a The Con- 

ference Board. Incorparation 
nemrégiben közös felmérést végzett 
Észak-amerikai, európai és ázsiai 
vállalatvezetők. körében. 
Arra kérték a felmérésben 
részt vevő 506 vezérigaz- 
gatót, hogy nevezzék meg 
a 2001. Év három, veze 
tői szempontból legfon- 
tosabbnak ítélt kihívását. 

Válaszaik között 41 
százalékos aránnyal az 
első helyen szerepelt a 
NÁltozások a piaci ver- 
senyben", másodikon az 
internettel kapcsolatos 
kihívások" (38 százalék), 
£ végül a harmadikon , az 
iparág konszolidációja" 
(37 százalék). Az inter: 
nettel kapcsolatos kihívá- 
soktól tartó  vállalatve- 
zetők döntően a nem 
technológiai iparágakból 
érkeztek. 

A felmérés, melynek 
angol nyelvű összefogla- 
lőja megtekinthető. akár 
a The Conference Board 
(hntpilIwww.conference-board org), 
akár az Accenture (hupoliwnwewuac- 
centure com!) webhelyén, számos 
érdekes véleményre, jelenségre vi- 
lágított rá. Egy magát megnevezni 
nem akaró egyesült államokbeli, a 
távközlési iparban dolgozó cégve- 
zető például arra panaszkodott, hogy 
"az elmúlt négy év során ügyfeleinek 
közel 50 százalékát felvásárolták. 
második legnagyobb partnere pedig 
nem kevesebb, mint négyszer cse. 
rélt gazdát. Egy szintén anonim mé- 
diafőnök azzal lepte meg a fel 
mérőket. hogy nemes egyszerűsége 
gel velektronikus faxgépnekő ne- 
vezte az intemetet. 


A nagy átkelés 


Az amerikai  kockázatitőke-piac 
szereplőinek a 2001, év kihívása 10- 
vábbra ís az új gazdasághoz kölő- 
dik. A korábbi évekkel ellentétben 
a különbség csak annyi, hogy nem 
annyira a honi terepen, hanem in- 
kább Európában keresik az internet- 
vállalkozásokkal kapcsolatos befek- 
tetési lehetőségeket. 

A kaliforniai Benchmark, és a 
washingtoni Carlyle Group már az 
elmúlt év elején masszív. európai 
befektetési kampányba kezdett: az 
előbbi 750, az utóbbi pedig 730 mil- 
lió dollárt vitt át az óceán rúlpart 


jára. 

A The Industry Standard Europe 
Jondoni tudósítója, Kristi Exsick 
gyöngyhalásznak nevezte a Bench- 
markot és a Carlyle Groupot: .a 
kontinens hordalékában az igaz 
gyöngyöt kercsik". Persze rajtuk kí- 
VÜI ís akad még jó néhány olyan 
"amerikai kockázatítőke-cég, ame. 
yik a kontinenten akar terjeszked- 
ni. A Global Retail Partners, a Pro- 
vidence Bgvity Partners és a Cres- 
cendo már évekkel ezelőn írodát 


nyitott Európában, Mások — mint 
például a Battery Ventüres — távo- 
labbról, általában az egyesült 4l- 
Jamakbeli központból mencdzselik 
itteni befektetéseiket, Alapvetően 


Times Sguare, New York: ógazdaság luxuskívitelben 


mégis a Benchmark és a Carlyle be 
jövetele számít az európai invázió 
kezdetének, mivel korábban senki 
scm tudott ckkora összegeket áldoz- 

ni a helyi kezdő internetes vállalko- 
zások finanszírozására. 

Eric Archambeau, a Benchmark 
londoni partnere elmondta: az el- 
múlt egy évben a cég által létreho- 
zott Europe Fund elég kevés pénzt 
használt fel a rendelkezésre álló 750 
millióból. Az Egyesült Királyság- 
ban eddig két befektetés hírét hoz- 
ták nyilvánosságra: 5.3 millió dol. 
lárt kapott a Fluttercom és 15 mil- 
liót a Kcen.com, Archambeau sze- 
rint nem kell elkapkodni a dolgot, 
óvatosan kell válogatni a rengeteg 
intemetes cég közül. 

A Carlyle Intemet Partners Eu. 
rope (CIPE) egyelőre építi európai 
hálózatát. és a befektetési alapnak 
alig 20 százalékái használta csak 
fel, Jacgues Garavalde, a CIPE he- 
lyi partnere elmondta, hogy az eddi- 
i befektetések főképp vállalatközi 
elektronikus kereskedelemmel fog- 
lalkozó, szoftveres, illetve kommu- 
nikációtechnológiai cégeket érintet- 
tek. Befektetési tempónk híven 
tükrözi az intemetpiac jelenlegi ál- 
lapotát. Válogatósak vagyunk. és a 
korábbinál jóval józanabban ítéljük 
meg a piacban rejlő lehetőségeket" 
— véli Garaoalde. 

A xvájci ETF VC befektetői cso- 
pon franciaországi ágazatvezetője, 
Maurice Kwaham szerint paradox 
helyzet alakult kí a kockázatítőke- 
Piacon. Nem árt, sót használ a gló- 
bális jelenlét, ugyanakkor meg kell 
tanulni lokális módon gondolkodni. 
Kwaham úgy gondolja, ez az. ami 
nem mindig megy az amerikai cé- 
eknek; sokszor nem képesek átlát 
ni. hogy ideár" nem lehet ugyan- 
azokal a módszereket alkalmazni, 
mint mondjuk a Szilícium völgyben. 


Az Európa számára elkülönített 
befektetési alappal rendelkező ame. 
rikai kockázatítóke-cégeknek pedig 
kettós kihívással kell szembenéz 
niük- egyrészt a létező piaci sajátos- 


(Fotó IDGNS Image Bank) 


ságoknak megfelelően kell mene- 
dzselniűk az európai műveleteket, 
másrészt otthon sem szabad kies. 
níűk a gyakorlatból. 


Kockázat nélkül 


Jessica Davis, az IafowWorld munka: 
társa szerint a kockázati tőke nélkül 
maradt egyesült államokbeli dotco- 
moknak az jelenti az igazi kihívást. 
hogy meg kell mutatniuk: önmaguk 
ís boldogulnak. Davis állítja. hogy 
sokak számára egyáltalán nem baj, 
hogy megszűnt a kockázati tőke Iá- 
mogatása. 

Az Infowortd írója a Palo Alió-i 
IavoiceDealers.com példájával ér 
vel. A gépkocsik fogyasztói értéke: 
sítésére létrehozott webbely ahhoz 
már túl későn érkezett a pizcra. 
hogy komolyabb kockázatitőke-se- 
gítségre számíthatott volna, Hiába 
próbált meg szétnézni a piacon. 
mindenütt elutasítás volt a válasz 
Miért ez a bizalmatlanság? Azért 
mert az egyesült államokbeli online 
autóértékesítési aréna már túlontúl 
telített (AutobytelLoom, CarsDiroct 
com stb.), a befektetők túl szkepti. 
kusak az üzleti modellel szemben, 
és így tovább. 

Jon Christensen, az InvasceDea- 
ers.com társalapítója és vezérigaz- 
atója szerint tiszta haszon. hogy 
nem jutottak tekintélyesebb kezdő- 
tőkéhez. Amit mára elértek, az szin 
te egyes-egyedül maguknak köszön- 
hetik. Az elmúlt öt hónapot rendre 
nyereséggel zárták, ami a dotcomok 
Életciklusát és teljesítőképességét 
tekintve komoly eredménynek szá- 
mit. .Ha eleve sök pénzünk lett vol- 
na. mára már biztosan elköltörrük 
volna - fogalmaz Christensen. — Így 
legalább nem szoktunk hozzá a ma- 


részt folyamatosan alacsonyan pró. 
bálja tarizni a kizeévokat, mászészt 
állandóan új bevéteti források után 
néz. A vezéggazgató elismeri, bogy 


megoldássít tekintve - az Ínvoice 
Dezlesscom mem túl kifinomult 
mebhely, őe súlyosabb téketámoga. 
tás hiányában nem is volna célsze- 
rő pénzigényes fejlesztéseket végre. 
hajtani 

Bevételi oldalon Chrsiemen min. 
den lehetséges forrást megragad, ke 
gyen az bármilyen csekély is. A 
gépkocsiárakról érőeklódő lános 
tóktól például személyes informá. 
ciót két. s ezi azután tgvábbérté 
kesíti. A cég viszonylag 
galomáterelészől szóló egyezmeny 
köt, mivel ezek is roppant módon 
viszik a pénzt. A havi bevé 
egyelőre csak pár százezer dollár 
vesznek ki, szemben más, hasonló 
proálú webbelyek dollármilhorval. 
de eddiz még mindig sikerült meg 
tartani a nyereségességet 

Az InvosceDealers com tevél 
sége rendkívül egyszerű filozófiára 
épül. kevés alkalmazottal dotgozik 
munámálisan képes a gyors ány 
váltásra. és — ami a legfamoszbb 
életben van! A versenytársak szá. 
mának izssú, de folyamatos és biz 
tos csökkenése pedíg csak egyre nő- 
veli a tülélés csélyeit. 


Pályamódosítás 


Az elmúlt egy-másfél hónapban 
több ízben írtunk arról. milyen sok 
dotcom vállalkozás bocsátja el al 
kalmazottait, ha kell, az utolsó szá- 
ig. A chicagói Challenger, Gray ák 
Christmas adatzi szerint egyedül de 
cemberben 10459 állás szúnt meg 
a különböző amerikai internetes cé. 
geknél. Nos, az elbocsátottak szá: 
mára a 2001. év legnagyobb kihívá 


Arányaiban a legtőbb létszámle 
építés az elektronikus kereskede: 
lemmel foglalkozó, szolgáltató és 
szaktanácsadó cégeknél ment w 
be. Csik két példa a sok közül: 2 
eToys 700 alkalmazottjától. az En 
gage Techmologics pedig 550 mun. 
katársától vált meg 

Még szerencsz. hogy az Egycsűl 
Államok munkacrópiacán válto: 
lanul nagy a kereslet az IT 
berek íránt. A Comyputerwortá 
előrejelzése szerint 2001 első 
gyedéten 4 százalékkal, az év c; 
szében pedig I3 százalékkal 
bővülni az IT-álláskínála. Termé. 
szetesen mindez nem jelenti azt 
hogy mindenki simán. könnyedén el 
tud majd helyezkedni. 

Allison Hemming, a New Yorki 
Te Hired Guns szaktanácsadó céj 
vezetője elmondta. hogy a dotco- 
moktól elbocsátoti alkalmazottak. 
nak rendszeresén partikat szervez. 
nek, és azokom személyesen is ta 
lálkozhatnak a munkaadók, illetve a 
munkát keresők. Az év első hónap. 
jaiban általában könnyebb állást ta- 
lálni, mini más időszakokban. Per 
sze, a csillagok kedvező állása mel; 
lett nem árt a megfelelő szakrudás 
és a kellő szakmai tapasztalat sem 

Jan Duffy, a CIO Canada című 
lap szakírója szerint az új gazdaság 
korszakának beköszönte óta minden 
egyes nap felér egy-egy újabb kihí- 
vással. Az intemet a hét valamennyi 
napján lehetőségek és kihívások 
végtelen számú variációját adja. Az 
IDC pedig úgy véli. elegendő idő 
telt már el ahhoz, bogy megpróbál- 

juk definiálni az új gazdaság Érett 
ségi modelljeit". x 
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CRM, avagy az ügyfél viselkedésének vizsgálata 


Attól a meggyőződéstől vezérelve, hogy a weben, illetve a hagyományos és a mobil csatornákon minden szinten 
közvetlen interakcióra van szükség a vállalat és ügyfelei között, az ügyfél viselkedésének modellezése (CBM) kri- 
tikus részévé vált az ügyfélkapcsolat-kezelésnek (CRM) - állítja Mártonffy Attila. 


z elmúl két esztendő során a 
Asssssss 
az operatív CRM elemeit (az 
és, a szervíz, a marketing 


sb. terűletén), illetve az ezeket ki- 
egészítő analitikus alkalmazásokat. 
2001. 


XI02-ben viszont az ín 
rvezetek fokozott mérték 
lalkoznak majd azzal, hogy 
CRM-alkalmazásarchitek. 
túrába integrálják az operatív. az 
analitikus, a kollaboramv froat-end 

back-end rendszereket. Ennek fo- 
vományaként a vállalan marketing 


alkalmazások és te 
ikázpontok egyesített 
bbcsztornás ügyfél-interzkciós ke. 
at rá a tren. 


ik át — ma 
Group legírissebb ta- 


AZ ÜGYFÉL ÉLETCIKLUSA 


yot a versznyelőnyűk. Ezért az 
ilyen piacokon tevékenykedő cé. 
geknek a termékközpontúságról az 
ügyfélközpontúságra kell váltaniuk. 
Ez azt jelenti, bogy fel kell hagyni 
a hagyományos funkcionális szer- 
net: a CRM-mel és a szállí- 
inc-menedzsmenttel (SCM) lét 
re kzll hozni a folyamatorientált 
szervezetet. 

Az ügyfélorientált üzleti modell 
révén tehát a vállalatok megmene- 
külhetnek a termékek és szolgálta 
tások eltömegcikkeszdésének csap. 
modeil három elven 
ayugszik a bizalmas viszonyon az 
ügyféllel, az üzleti hatékonyságon. 
valsmint a márka értékláncban el 
foglalt belyén. Ezek alapján a cég 
hogy 
obb. mennyi. 


dájásói. Ez 


arra. összpontosít. 
nékét minél na 
ben dobja piacra, hanem meg. 
próbálja az ügyfelek igényeit mind 
mértékben kiclégíemi. Eh. 
z0e új mérési eszközökre. 
dszerekre van szükség; a piaci 
forszírozása helyen arra 


eljesebb 


kell törekedsé, hogy a megcélzott 
égyfélkör pénztárcájából a lehető 
egtőtbet az árucikk he 

a zezaik életsikhusára koncent 
ráljank; a tömegmarketmg helyett 
egnentált marketinget 
ks az általunk tervezett 
tási időpostok belyett — újra- 


rendelés alapján — folyamatosan lás- 
suk el a célközönség piacát; az eseti 
érékesítés helyett pedig akkor ad- 
junk el, amikor szükség van a ter: 
mékre. Mindez már nem egyszerű 
CRM-et követel, hanem az ügyfelek 
életciktus-menedzsmentjét (CLCM) 
kell megvalósítanunk — tanácsolja a 
Meta Group. 

Az üzleti váltás az eddígieknél 
mélyebb tudást igényel az ügyfelek. 
ról. Az ügyfél viselkedésének mo- 
dellezése így olyan fontos , diszcip- 
linávár válik, amely bizalmas, inter 
aktív kapcsolatot hoz létre a vállalat 
és az ügyfél között. A CBM segítsé. 
gével a cégek előre jelezhetik ügy- 
feleik igényeit, a modelleket több 
csatomára ís lehet alkalmazni. Ma 
már megbízható és kipróbált tech. 
nológiák léteznek, mindazonáltal a 
Meta Group szerint a cégek számára 
problémát jelent az interdiszcipliná; 
ris csapat felállítása, az üzleri érték 
megértése és továbbadása, illetve a 
minőségi adatforrásokhoz való hoz 
áférés 

Ebben az évben az adatszolgálta. 
tók várhatóan jobb. minőségű de. 
mográfiai adatokat szállítanak majd, 
továbbá a vezető CLCM-alkalma. 
tók jobban tekintetbe veszik a bi: 
Tadmas adatok kezelésére vonatko. 
16 intemetes szabályokat. Jövőre a 
CBM a CLCM-megoldások integ. 
ráns részévé válik (beleértve az e 
csatomákat ís), 2003-ra pedig már 
csak néhány nagy játékos marad a 
CBM-piacon (IBM, 12, NCR, Ora. 
ele, SAP, SAS, Sicbel). A korábbi 
adatbányászati algoritmas pedig az 
adatbázisok része lesz. 

A CBM elsődleges célja tulaj; 
donképpen az ügyfélkapcsolat 
megtérülésének (ROCR) . optimal: 
álása. A CBM három modellezési 
feladatot tartalmaz: az ügyfélszer. 
zést, az ügyfélkör-bővítést és az 
ügyfelek megtartását. Vizsgálódó- 
sak eredményeként prognosztizált 
modellt kapunk, ebben leírjak az 
ügyfél profilját, a azt különböző be. 
saroláti rendszerekhez társítjuk. A 
CBM-en alapul wvábbá az ügyfél- 
életziktun kezelész, s ennek célja 
az ROCR további optimalizálása, E 
célből három új üzleti mutatót kelt 


bevezetni az üzleti teljesítményt 
mutató korábbi termékproditabílítási 
mérőszámok helyett: 

— ügyfél-profitabilítás: mennyi be- 
vételt, nyercséget termel számunkra 
egy ügyfél; 

az ügyfelek hűsége: milyen 
gyakran térnek vissza a vevők; 

az alvó" ügyfelek mennyisége: 
az olyan vevők, akik soha nem vol. 
tak és soha nem lesznek profitábili- 
sak a cég számára. 

A Meta Group fontosnak tartja 
megjegyezni, hogy ezek a mérószá 
mok nemcsak a múltbeli tapasztala- 
tokon, hanem a lehetséges jövőbeni 
folyamatokon is alapulnak. 

Ezenkívül a CBM belső üzleti fo- 
lyamatként ís definiálható, amely 
különböző üzleti funkciókat integ 
rál. Ez viszont megköveteli, hogy 
a cégek speciális, a CBM eredmé- 


ZÁSOK A MARK 


ügyfél-adatbázis. alapján. kell mű. 
ködnie, ez a data mart ideális eset 
ben az adattárház- architektúra része 

A CBM ugyancsak hatást gyako. 
rol az öt szemponton — a terméken, 
a helyen, az áron, a promóción és a 
csomagoláson — alapuló hagyomá 
nyos marketingfunkciókra. A visel: 
kedésmenedzsment által lehetővé 
tett életciklus-kezelésben a szérve- 
zetnek ugyanakkor új, hét szempon 
ton nyugvó megközelítést kell al; 
kalmaznia a markeüngben: 

— propagálás (a CBM integrálása 
a CRM-be); 

— promóció . (program. és 
ménykampánnyal); 

kítartás (ügyféllojalitás); 


ese 


TINGBEN 


Na a FEJEzaa 
4 Régi a 

( Főkusz termék ügytél 

Csatoma mono több 
késett monológ Párbeszéd — ! 
. Szegmens csoportok egyének [ 
Végrenaás Tervezem 7 folyamatos. 


nyeire fókuszáló, virtuális multi. 
diszciplináris csapatokat hozzanak 
létre. Ezt a csapatot tapasztalt mar- 


— teljesítmény (több csatornán ke. 
resztül, multímédia-környezetben); 
— nyereségesség (azaz mennyit 


AZ ÜGYFÉLVISELKEDÉS MODELLEZÉSE 


kermgeseknek — s nem statisztiko. 
soknak — kell vezetniük; a csoport 
nak gyaruan kell cselekednie, a úgy 
félközpontú eredményeket kell pro- 
dukálaia, mégpedig az egész szer. 
vezet számára. A Meta Group kuta. 
tázat azt mutatják, hogy egyte röbb 
szervezet akar még megfelelő vá. 
laszt kapma gyorsan, mint kimerítő, 
Betít későn. A központi cs az 


hoz az ügyfél most, a múltban és 
a jövőben). 

- kilátások meghatározása (az ügy 
felek akvizíciója, az ügyfelek köré 
nek bővítések 

— termék (design, affinitás), 

Idén és jövőre várhatóan elfogad 
Ják a szakma fő sodrában tevékeny 
kedő cégek ezt az új marketingpara. 
dagmát. x 


i 
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HP 3000 és 1000 ! EMOFIS gales (6 
számítógéprendszerek. KFT Specialist 
csatlakozó perifériák, nyomtatók, Szüksége van szofíverre, de nem tudja 
J Körrelnálát honnan szerezze ba? Hívjon minketi 
bővítése, karbantartása, Külföldi termékek 
javítása 
kedvező áron. 


Kiegészítő egységek, 
terminálemulátor program 
szállítása. 


HP egységek javítása. 
7 
LADO Bt. 
Lantos Gábor — Tel./ tax; 226-6110 
€-mall: ladobt6omall datanet.hu 


(3 cozEL 


A gyártó által már nem támogatott fat 
E-mail: gemofis a gemofis.hu 


Budapest, 1146 Hungária krt, 131 


HIRDETÉS 


21 


muerosotr §7g 


384-7080, Fax: 384-7082 


e 


GSM: (30) 9-428-132 


www.gemofis.hu 
megrendelés esetén. 


ik 


fek 


se meg árt. 
m Interneten törté 


a feltüntetett árból, 2 


Távközléssel és számítógépes hólózatokkal 

foglalkozó magyar cég keres. 
kereskedelmi feladatok 

megoldására fiatal munkatársat. 


Feltételek: 


" magyar- és 
" önállóság és 


" íráskészség 


infogs 


" lehetőleg felsőfokú végzettség, 
és távközlési/! 


Jelentkezés: SCI-Network Rt., 
etwork.hu 
Telefon: (1467-7030 


hálózati ismeretek; 
angolnyelv-tudás, 


megbízhatóság; 


h 8 


SCENECVVörk ] 


A GTS-DataNet dinamikusan fejlődő amerikai s 
társaság budapesti irodájába gyakorlattal rend 


zékhelyű távközlési 


WEB programozót 
iz 


Követelmények: 
o Intemetes technol, 
s CICt-r,ASP, 
e — gyakorlat web-es a 
e — HTML, XML, WML, szerver 
ismerete 
s 


Váci út 
Telefon: R. 


Fax: 452-474 


i Judi 


E-mail: jretiigtsgr 


k ismeret 


sz 4 GTS 


tikai munkatársakat 
keresünk az alábbi munkakörökre: 


1. Szoftverfejlesztőt 
UNIX-környezetbe, 
Oracle RDBMS-, Designer 2 
SOL" és PL/SOL-ismérettel 
2. Novell 
rendszeradminisztrátort 
Novell rendszergazdai 
és NT 4.0 munkaáll 
felhasználók telüg) 


felület korszarúsítése 
Windows NT-környezetben. 


Bárezósi a KTV szerint 
Jelentkezési cím; 

Magyar Országgyűlés Hivatala 
intormatikai Osztály 

1054 Budapest, Széchenyi rkp. 19. 


We are looking for 
a part-time student programmer. 


be part of a unigu 


and eam some 


Send an em. 


megnsult 

] 

cétdkkárttel eaz te ésétes 

vatikuzt, HTML-szerkesztőt 
Teárenraset Ét 

(pen, ÉRA" BértarsSél JAVA) 


Jeventkezősét a jobfjembconsutt hú c: 


! 


vam watconaua hú 


( szervezésébei 


Számítástechnikai fejlesztő 
és tanácsadó cég keres 2fő. ) 


, rendszerszervezőt 


vezető szervező mellé. 


Elvárások. 

Oracle adatbázis-ismeret 
Előny; 

Select Enterprise: 

nagyméretű rendszi 


rzett gyakoi 


eret, 


A pályázatokat 
a 352-5327-es faxra várjuk 
Telefon; 06/30-311 


Álláshirdetéseit 


a CW-Számítástechnikában 
jelentesse meg! 


IDG REPRÓ 


programozót 
rendszerszervezőt 
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Előzetes 


Legutóbb, amikor digitális fényké- 
pezőgépekre került a sor lapunk 
Handver mvatában. három közepes 


az okta 


tás angol nyelven folyik. A belrat 
kozáshoz tehát legalább erős közép- 
fok szükségeltetik, viszont a díplo: 
ma már csak szakmaival bővített 
felsőfokú angolnyolv-tudás birtoká; 
ban szerezhető meg, Hat amerikai 
és két magyar tanár szavatolja a 
színvonalat, egytől egyig legalább 
docÉnsi fokozattal 
Virahasznosítható 
kiszolgálók 

Egyre bépszerűbb eszköz lesz alkal. 
mazáskiszolgálók fejlesztésére (is) 
a Java, mi több, úgyszólván dormi- 
váns pozícióba jut ezen a piacon. 
mens vezető gyártói közül a 
Bea Systems és az iPlanct nemrégi 
ben megkapta a komparibilitású ta 
músítványt a Suntól a Java 2 Enter 
prise Editionhöz (J2EE). A JIZEB-re 
alapuló alkalmazáskiszolgálók vonz: 
erejét az adja, hogy az ígéretek sze 
rint szabadon, a gyártótól függet- 
lenül lehet cserélmi őket egymás 


aly novemberben jelentette be 
Intel a Pentium sorozat legújabb 
tagját, a Pentium 4. et, amely asztalt, 
munkzállomás-PC-be készült pro- 
lőváltazata — ha 
sonlóan a Pearium II és Péntum III 


sorozat bevezetéséhez - később je. 
rásunk az új PC-motor 
zleteibe enged bepillantási 
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Egan 


Pénz, piac, profit 


ügyi évben ezek szertnt 60 mik 
Várd jen ($07 millió dollár) úszta 
Aa korábban ter- 


Az udózás előtti profit ís har. 
madával lesz kevesebb, mint 
gondolták (150 helyett 100. mil; 
hárd jen), Arányaiban kevésbé 
kellett módosítani a bevételi 
tervszámokat: $500 milliárd he- 
lyott 5400 milliárd az új előrejel 
zés. (IDGNS, Tokió) 


Csökkentette a folyó évre szóló 
Pénzügyi előrejelzéseit az első- 
sorban Panasonic márkanevé- 
ről ismert Matsushíta Eleetrie. 
A cégóriás gyakorlatilag meg- 
felezte nyereségvárakozásaít: a 
március 31-éig tartó pénzügyi 
évben a korábban jósolt 102 mil- 
Tiárd jen helyett már csak 52 mil: 
liárd jen (megközelítőleg 880. Ú- 
letve 448 millió dollár) tiszta pro- 
fitot várak. 

Hasonlóképpen leszállították a 
várható teljes nyereség, illetve a 
bevételek összegét is, bár ezeket 
már kisebb mértékben. A csők- 
kentést a személyi számítógépek 
és a mobiltelefonok piacának a 
reméltnél lassabb növekedésével 
magyarázza a Matsuthita. Vi- 
szonylag jól fogynak a szórakoz- 
tatóciektronikai termékek. így a 
digitális televíziók és a DVD. jár. 
szók. (IDGNS, Tokió) 


A csődvédelmi eljárás kereté- 
ben 60 millió dolláros tókein- 


teg 

lyű Lernout § Hauspie. Az 
ügyben eljáró Delaware állambe: 
Hi csődbíróság engedélyezte a be- 
szédfelismerő szoftvereket gyár. 
16 cégnek, hogy 13 hónapos lejá- 
ratra felvegye a kölcsönt. Tízmib- 
lió dollám egyből tovább kelt 
adni a GE Capitalnak, amelytől 
még tavály jutott hasonló jellegű 
(debtor ín possession, DIP) köt 
csönhöz. (IDGNS. Barton) 


Napokon belül el akarja adni 
úvegszáloptikai . megoldásokat 
készítő üzleti egységét a Lucent 


u (az első 
"a Corning), és a hírek szerint 4.§ 
mifdiárd dolláros bevételt hozhat 
a nehéz helyzetben lévő válla: 
Tatnak 


nek része egy 6.5 milliárd dollá- 
ros hitel is, amelyet csak nehezen 


most eladásra szánt részleg volt 
az egyetlen, amely jó eredmé- 
nyeket tudott felmutatni. A. le- 
betséges vásárlók közt a jól ér- 
tesültek a francia Alcateit és a 
Comingot emlegetik. (JDGNS. 
London) 


tervezett lépések közt ván a fize- 
tésemelések mérséklése és az új 
dolgozók felvételének korlálozá- 
sa. valamint bizonyos kiadások 
(így az utazások) 30 százalékos 
csökkentése. Az Intel csúcsve- 
zetőinek fizetését októberig bízto- 
san nem emelik. míg a többiek 
áprilisban a tervezett emelésnek 
csak a felét kapják meg. Elbocsá- 
tások nem lesznek, de az eddíi- 
gieknél lassabb ütemben vesznek 
fel új munkacrót. (IDGNS, Amuz. 
terdamj 


Vefaragott januárban közzétett 
a Deutsche 


profitelórejelzéséből 

Telekom. Az új számok szerint 
4 2000-es pénzügyi évben a net- 
16 nyereség 7.4 milliárd euró 
helyett csak" 5.9 milliárd euró 
lesz. Ezzel egyidejűleg a társa 
ság arra készül, hogy eladja az 
amerikai Sprintben meglévő 76.2 
milló részvényét; a jelenlegi árfo- 
lyamon ez mintegy 2.1 milliárd 
dollárt hozna a vállalat konytá- 
jára. (IDGNS, fertinj 
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HIRDETÉS 


MIELŐTT BÁRKI ÉSZREVENNÉ, HOGY 
MŰSZAKI HIBA VOLT —- A RENDSZER 
ÚJRA MŰKÖDIK. 


COMPAG AIT TÁROLÓ MEGOLDÁSOK. 


formatikai rendszer zokkenőmente: 
működését, adatai elérését. Ez a legfőbb ok 
amiért Önnek szüksége van egy megbízható 


és gyors mentési megoldásra. 


Az AIT mentési rendszer az elterjedt 
megoldásoknál háromszor gyorsabb és két 

és félszer nagyobb kapacitással rendelkezik 
Mitöbb, a kapacitást és az átviteli sebességet 
kétévente megduptázzuk 

Persze a bemutatkozó rendszer is figyelemre 
méltó: 50 GB kapacitással (100 GB tömörített) 
és 6 MB/s (12 Mb/s tömörített) állandó 


átviteli sebességgel dics 


Mindez a Memory-in-Cassette (MIC) 
technológiának köszönhető. Az MIC-vel többé 
nincs szükség arra, hogy végig olvastasson 
egy teljes szalagot egy file megtalálásához. 
Egy MIC-chip pontosan tudja, hol tatátható, 


és egyenesen odarepíti Önt 


Az információs technológia mától 
az inspiráció technológiája. 
A Compag üdve 2 informatika 


új világóban. Ahol Őné az irányítá! 
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Hogyan tudja kihasználni a "Hálózati Világ" 
internetes szolgáltatásait? 


Egyszerűen. 
Keresse azt az internet szolgáltatót, akinél 
ezt az emblémát látja! 


(CEICisco 


Powered Network 


et szolgáltatások forradalmasítják a vállalatok üzletmenetét, A VolP 


2 internet korszakba, ami jelentős költségcsőkkenést és egy sor új 


virtuális magánhálózat (VPN) alacsony költségű, nagy reljesírményű, nagy 
kiterjedésű hálózatok (WAN) kialakítását teszi lehetővé, A távoli alkalmazás-tárolásnak köszönhetően 


vállalkozások szoftverigén 


iket egy külső cégen keresztül elégíthetik ki. De hogyan lehetséges 
rátalálni a megfelelő szolgáltatóra, aki hozzásegítheti ahhoz, hogy valóban kihasználhassa ezen új 


giákban rejlő előnyöket. 


Egyszerűen. Keresse azt a szolgáltatót, aki jogosult a Cisco Powered Network embléma 


basználatára. Ez azt jelenti, hogy rendszere Cisco technológiára épül - arra a technológiára, amely a 


Hálózati Világ" internet szolgáltatásainak mozgatórugója és amelyen gyakorlatilag napjaink teljes 


ternetforgalma fur. Ennek segítség 


eza sze 


gáltató képes az internetet az Ön vállalatának egyre 


nyabb szolgálatába állítani. Most, és a jövőben ix. 


Cisco SrsTEMS 


cretne? Keresse fel a Cisco Systems honlapját, ahol tájékozódhat az 


használó internet szolgáltató partnercinkről! Cisco.com/cpn 


EMPOVERING TH 
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